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DEAR READERS,
I am pleased that you are now brows-
ing through the spring issue of our 
DigiMessenger magazine. This issue 
is a very special one, as it marks the 
premiere of three big topics in the 
magazine’s history: rental, software 
solutions and aggregate recycling. The 
latter topics are also represented by 
articles written by experts from these 
industries. Furthermore, the magazine 
continues our series of introductions 

to start-ups in the construction sector, 
this time featuring three companies – 
QIKY, Powertech and Artesa. The num-
ber three is symbolic for this issue, as 
you can also check out three exclusive 
interviews with Trackunit, RodRadar 
and RUBBLE MASTER. Don’t hesitate 
to start reading!

Patrik Eder, Editor
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The European Rental Association (ERA) 
has announced the creation of Euro-
pean Rental Week, an annual event 
dedicated to the promotion of rent-
al across Europe. The first European 
Rental Week will take place from 9 to 
15 October with the theme ‘Investing 
in People’.

ERA 
announces 
creation 
of European 
Rental Week

The event aims to coordinate promotional 
activities from rental companies to improve 
the attractiveness of the industry, raise 
awareness of the rental concept and promote 
rental as a sustainable, cost-effective and 
resource-efficient solution. This year’s event 
will aim to focus activities on the promotion 
of the industry as an employer, as well as 
providing an opportunity to promote rental 
in general.

Michel Petitjean, Secretary General of 
ERA, said: “We are very excited to announce 
European Rental Week as it is the perfect op-
portunity to coordinate the promotion of our 
industry not just within countries, but across 
the European continent. We can have a bigger 
voice and a bigger impact by acting together. 
We are optimistic that European Rental Week 
will be an annual fixture in the calendars of 
rental companies and associations, helping 

us to learn from each other and strengthen-
ing our industry to the benefit of all.”

ERA is now developing a European Rental 
Week website before formally launching the 
event at the ERA Convention on 7 and 8 June 
in Maastricht, the Netherlands.

European Rental Week was developed in 
collaboration with the National Association 
and Promotion Committees of ERA. Activities 
within different countries will be coordinated 
and promoted by the national associations 
within the European Rental Week framework.

If you would like to know more about Eu-
ropean Rental Week, please contact the ERA 
team at era@erarental.org.

mailto:era%40erarental.org?subject=
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Machine manufacturers and construc-
tion companies around the globe are 
searching for ways to achieve the ulti-
mate goal of climate-neutral construc-
tion. The challenge here is to contin-
uously reduce emissions of CO2 and 
other harmful gases over the coming 
decades until they reach zero.

Sustainability 
as a commit-
ment and an 
opportunity

Composing Sustainability
Image Source: Wirtgen Group

The focus is, however, not on individual ma-
chines, but on the entire process leading up 
to the finished product – a road. Ultimately, 
the deciding factor is the emissions gener-
ated per mile of newly built or rehabilitated 
road – the CO2e per unit of work done. Here, 
the Wirtgen Group has set concrete goals. By 
2026, they will further increase the availabili-
ty of hybrid and completely electric machines 
and will offer machines and plants that can 
be operated with non-fossil or climate-neu-
tral fuels. Machine digitalization will make 
a significant contribution to the optimization 
of processes and, in turn, lead to further re-
ductions of harmful emissions. The Wirtgen 
Group hopes to thereby reduce emissions in 
scopes 1 and 2 by more than 50% by 2023, 
and in scope 3 by at least 30%.

Click to read more information

WIRTGEN GROUP
Public Relations
Reinhard-Wirtgen-Strasse 2
53578 Windhagen
Germany

Phone: +49 (0)2645 131 1966
Fax: +49 (0) 2645 131 499
PR@wirtgen-group.com
www.wirtgen-group.com

Greenhouse Gas Protocol
Image Source: Wirtgen Group

https://www.wirtgen-group.com/en-global/magazine/the-road/innovation/sustainable-solutions-and-technologies-from-the-wirtgen-group/
mailto:PR%40wirtgen-group.com?subject=
http://www.wirtgen-group.com
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OEM VERSUS RETROFIT 
TELEMATICS

Telematics systems are be-
coming increasingly impor-
tant in the construction in-
dustry. They enable precise 
monitoring of machines, 
equipment and employees on 
the construction site. There 
are two basic types of tele-
matics systems: OEM telem-
atics and retrofit telematics. 
This technical article…

read more

Software 
Solutions 
& Rental

EPEC LAUNCHES 
A VIRTUAL TESTING 
ENVIRONMENT 
AND RENEWS ALL 
DEVELOPMENT SOFTWARE 
PRODUCTS

Epec launches Epec Multi-
Tool Simulator (MTS), a vir-
tual testing environment for 
Epec control systems. With 
MultiTool Simulator, the ma-
chine and commercial vehi-
cle manufacturers are able to 
speed up their machine appli-
cation development process…

read more

SMART SENSOR 
AIR SPRING FROM 
CONTINENTAL DELIVERS 
ENHANCED EFFICIENCY 
FOR CONSTRUCTION 
AND MINING

Continental has developed 
a new air spring monitoring 
system that provides air pres-
sure, temperature, and posi-
tioning data using a fraction 
of the components required 
by conventional air spring 
height measurement meth-
ods…

read more

NEW VISIONLINK® 
STREAMLINES EQUIPMENT 
MANAGEMENT, OFFERS 
A CENTRALIZED 
FULL‑FLEET SOLUTION

The new VisionLink® pro-
vides an integrated full-fleet 
management solution for as-
set tracking to maximize ma-
chine uptime and optimize 
utilization. The platform’s re-
freshed intuitive interface 
helps customers efficiently 
manage their entire fleet, re-
gardless…

read more

ARTESA: SIMPLE. 
EVERYTHING. 
AT A GLANCE.

We, Artesa GmbH, are a young 
IT company based in Rostock. 
Our intuitive, cloud-based 
software Artesa supports 
small and large craft busi-
nesses in workshop and as-
sembly planning. Too much 
disorganised communica-
tion, time-consuming plan-
ning changes, confusing Ex-
cel spreadsheets and printed 
work sheets…

read more

CM LABS RELEASES 
TELEHANDLER SIMULATOR 
TRAINING PACK

CM Labs Simulations, leading 
vendor for simulation-based 
training in the construction 
and ports industries, has an-
nounced the release of its 
Telehandler Simulator Train-
ing Pack. It is the only simu-
lation-based solution on the 
market that accurately repli-
cates machine stability and 
engine behavior, resulting in 
effective…

read more

CONSTRUCTION GOES 
GREEN - USED EQUIPMENT 
MARKETPLACE FIGHTS 
FOR MINDSET CHANGE 
ON NET-ZERO EMISSIONS

European Leader in Con-
struction Equipment Market-
places Launches Innovative 
Fleet Management Solution 
to Help Track and Offset CO2 
Emissions with Just a Few 
Clicks. While equipment man-
ufacturers and the giants in 
the construction space are 
working heavily on electrifi-
cation, carbon…

read more

https://lectura.press/en/article/oem-versus-retrofit-telematics/61208
https://lectura.press/en/article/epec-launches-a-virtual-testing-environment-and-renews-all-development-software-products/60862
https://lectura.press/en/article/smart-sensor-air-spring-from-continental-delivers-enhanced-efficiency-for-construction-and-mining/61066
https://lectura.press/en/article/new-visionlink-r-streamlines-equipment-management-offers-a-centralized-full-fleet-solution/60858
https://lectura.press/en/article/artesa-simple-everything-at-a-glance/61166
https://lectura.press/en/article/cm-labs-releases-telehandler-simulator-training-pack/61213
https://lectura.press/en/article/construction-goes-green-used-equipment-marketplace-fights-for-mindset-change-on-net-zero-emissions/61146
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HIMOINSA’S ‘RENTAL 
TOUR’ GETS UNDER WAY 
IN SPAIN

Designed to promote its Mo-
bile Power products in col-
laboration with Repsol, the 
company’s roadshow began 
this week in Valencia and Bar-
celona and will run until the 
end of May, visiting such cit-
ies as Oviedo, Bilbao, Madrid, 
Seville and Malaga. HIMOIN-
SA, a company that designs 
and manufactures…

read more

ARA FORECAST SHOWS 
POSITIVE OUTLOOK WITH 
SOFTENING GROWTH FOR 
EQUIPMENT RENTAL

The American Rental Asso-
ciation (ARA) indicates that 
United States equipment 
rental revenue surpassed its 
pre-pandemic highs in 2022, 
ending the year as a $56.1 
billion industry. The ARA 
released the updated first 
quarter forecast at The ARA 
Show™ 2023 in Orlando. In 
2023…

read more

HIRE SECTOR: FROM 
MACHINERY RENTAL 
TO CREATORS OF VALUE

The hire/rental sector in Italy 
can continue to grow pro-
vided that the construction 
machinery trade fair inter-
prets it as a strategic choice 
and not merely as a service 
used to cover peak work de-
mand. This emerged during 
the get-together on Thursday 
23 March with the fourth we-
binar in the…

read more

NEW GRA TOOL FOR THE 
PROMOTION OF RENTAL

The Global Rental Alliance 
has just launched a new tool 
to promote the equipment 
rental business to custom-
ers of the rental industry, the 

“Reasons to Rent, Reasons to 
Hire” poster. Based on exist-
ing documents from HRIA, 
the Hire and Rental Industry 
Association Australia, and 
ERA, it describes the benefits 
of rental in terms of finance…

read more

MORE OEMS CONFIRMED 
FOR IRE AND APEX 
EXHIBITIONS AT MECC 
MAASTRICHT

The shows in the Netherlands 
on 6 to 8 June will be a ‘one-
stop-shop’ for equipment 
rental, showcasing the latest 
in aerial platforms, compact 
construction equipment and 
rental IT. Almost 200 suppli-
ers will exhibit at the Interna-
tional Rental Exhibition (IRE) 
and the key international ac-
cess event…

read more

GLOBAL TALENT EXPERT 
NICKLAS PYRDOL 
ANNOUNCED AS GUEST 
SPEAKER AT THE 2023 ERA 
CONVENTION

International keynote speak-
er and talent acquisition and 
recruitment specialist Nick-
las Pyrdol will be the guest 
speaker at the ERA Conven-
tion 2023: ‘Investing in Peo-
ple’ in Maastricht, the Neth-
erlands, in June. During his 
keynote speech on 8 June 
before the closing of the Con-
vention, he will explain…

read more

Anyone involved in the construction 
industry hears the word “telematics” 
over and over. LECTURA Press has 
taken up the subject and found an ex-
pert for this topic. Ulric Rechtsteiner, 
Managing Director of AREAL CONTROL 
GmbH, has taken the effort to provide 
us and our readers with everything 
worth knowing about “telematics” in 
the construction industry. The result is 
an interesting series of 5 articles that 
we present to you one by one.

Read the 1st article “Future of Telemat-
ics” here and stay tuned to LECTURA 
Press for next articles.

Telematics for 
Practitioners – 
The Future of 
Telematics

Ulric E.J. Rechtsteiner | Managing Director, AREALCONTROL GmbH | Stuttgart | 2. 5. 2023

Ulric Rechtsteiner, 
Managing Director of AREALCONTROL GmbH 
Image Source: AREALCONTROL 

https://lectura.press/en/article/himoinsa-s-rental-tour-gets-under-way-in-spain/61229
https://lectura.press/en/article/ara-forecast-shows-positive-outlook-with-softening-growth-for-equipment-rental/60722
https://lectura.press/en/article/hire-sector-from-machinery-rental-to-creators-of-value/60913
https://lectura.press/en/article/new-gra-tool-for-the-promotion-of-rental/61076
https://lectura.press/en/article/more-oems-confirmed-for-ire-and-apex-exhibitions-at-mecc-maastricht/61130
https://lectura.press/en/article/global-talent-expert-nicklas-pyrdol-announced-as-guest-speaker-at-the-2023-era-convention/60931
https://lectura.press/en
https://lectura.press/en
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THE FUTURE OF TELEMATICS
The construction industry is one of the most 
important industries worldwide and the intro-
duction of telematics has contributed to a sig-
nificant improvement in work processes and 
efficiency in recent years. Telematics makes it 
possible to network machines and equipment, 
as well as workflows and processes, to ensure 
better control and monitoring.

In the future, telematics will play an even 
greater role in the construction industry. One 
development is the integration of autono-
mous vehicles and robots in construction 
projects, called “CoBots” in the industry, i.e. 

“collaborative robots”. These can be used 
both in material logistics and in carrying out 
construction work. By networking these au-
tonomous systems, the construction industry 
can also be made more efficient and safer.

Another important aspect is the introduc-
tion of augmented reality (AR) and virtual 
reality (VR) in the construction industry. By 
using AR and VR technologies, construction 
workers can, for example, view virtual plans 
or receive instructions in real time. This can 
lead to faster and more precise execution of 
construction work.

Telematics can also help improve sus-
tainability in the construction industry. By 
networking machines and equipment, en-
ergy consumption and emissions can be re-

duced. Telematics can also help to ensure 
that materials and resources are used more 
efficiently, which in turn helps to protect the 
environment.

In summary, telematics has a great future 
in the construction industry. The integration 
of autonomous systems, AR and VR technol-
ogies as well as the increase of sustainability 
will play an important role. Telematics will 
make the construction industry more efficient, 
safer and more environmentally friendly.

Telematics is not only used in the con-
struction industry to monitor construction 
sites and machines, but also to automate ac-
counting processes. With the help of tele-
matics systems, for example, working and 
driving times can be recorded and automat-
ically transferred to billing. This saves time 
and reduces errors in manual recording.

Dispatching and route planning can also 
be simplified by telematics. With the help 
of GPS tracking systems, the locations of 
vehicles can be recorded in real time, which 
enables optimal control of logistics process-
es. Tour planning can thus be made more 
efficient and cost-effective.

Artificial intelligence such as machine 
learning can also be used in the construction 
industry for predictive maintenance. With the 
help of sensors, machine data can be collect-

Telematics data lead to higher  
machinery uptime and reduced maintenance
Image Source: AREALCONTROL

AREALCONTROL: Digital Construction Site
Image Source: AREALCONTROL

ed and analysed to predict impending failures 
and schedule appropriate maintenance work. 
This can increase the availability of machines 
and equipment and avoid expensive repairs.

Another important aspect of telematics 
in the construction industry is the so-called 
workshop 4.0. By networking machines and 
equipment, maintenance and repair work can 
be planned and carried out automatically. Ma-
chine learning is also used here, for example 
to predict the wear and tear of components 
and to order the necessary spare parts in 
good time.

Overall, telematics in the construction 
industry offers great potential for more effi-
cient and precise control of work processes. 
The automation of billing processes, simpli-

fied scheduling and route planning, as well as 
the use of artificial intelligence for predictive 
maintenance and workshop 4.0 will perma-
nently change the construction industry in 
the future and provide new challenges and 
opportunities.

CURIOUS NOW?
READ THE SEQUEL

“OEM versus retrofit telematics”.

https://lectura.press/en/article/oem-versus-retrofit-telematics/61208
http://www.mcsrentalsoftware.com
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RodRadar has designed and developed 
a technology and platform that auto-
matically detects underground utility 
infrastructure in real time and directly 
on-site, without the need for expert 
analysis. Patrik Eder, Editor at LEC-
TURA, spoke with Moshe Dalman, CEO 
and Co-founder of RodRadar, and Yu-
val Barnea, the company’s VP of Sales 
and Marketing, about Live Dig Radar 
(LDR) technology and its development, 
applications, important markets, case 
studies and data capture.

RodRadar – 
Unique Live Dig 
Radar® (LDR) 
technology from 
Israel is ready 
to transform 
standard excavation 
processes

PE: Can you introduce your technology, 
Live Dig Radar, to us in detail? Who are the 
intended users and customers?

MD: The user is the operator in an excava-
tor’s cabin. The customers, include every 
stakeholder along the whole value chain 
affected by utility strikes, which cause de-
lays, downtime, and can entail the payment 
of damages. This includes the contractor, 
the utility company, the municipality, the 
general developer - everybody suffers in 
some way. LDR Excavate™ can eliminate 
utility strikes in a unique technology by 
focusing on the operator in the cabin.

PE: So, the goal is to make the opera-
tor’s life easier?

MD: Yes, and from a technological point 
of view, we are very proud that we’re able 
to give the operator in the cabin access 
to the cutting-edge technology of LDR. 

It’s a completely new version of ground 
penetrating radar, capable of detecting all 
types of utilities at any depth, including the 
most shallow, and in different kinds of soil.

YB: One of the major problems in the in-
dustry is that nobody really knows where 
utilities are. Even if they do a survey, it is 
bound to be inaccurate. As Moshe said, 
we are giving the operator an independent 
tool to detect and avoid utilities on the job 
site in real time, without the need of any 
expert advice. It’s empowering for them 
and the LDR technology is very easy to 
use – anyone can do it – which is critical.

PE: How long have you been developing 
the product?

MD: It took us about 6 years of intensive 
research and development until we had 
a well-working radar system that we could 

Yuval Barnea, VP Sales and Marketing at RodRadar
Image Source: RodRadar

Moshe Dalman CEO and Co-founder at RodRadar
Image Source: RodRadar
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start commercializing. The LDR product 
was developed and tested in Israel.

PE: Is there an availability of multiple user 
or operator profiles per one LDR unit?

YB: Yes, absolutely. Each excavator op-
erator can use the LDR technology inde-
pendently. And this actually gives the con-
tractor a great added value, as they can 
see the operational data at all times and 
know which operator is working properly. 
This is, of course, an additional value, but 
the most critical thing is safety — avoid-
ing utility strikes, improving productivity 
and, of course, the crucial role LDR plays 
in protecting the environment. Imagine 
somebody is hitting an oil pipeline - the 
damage could be huge. So, along with 
everything else, LDR is also green.

PE: What are the most important markets 
for you apart from Israel?

YB: Everyone in the construction and ex-
cavation industry who is hitting utilities 
is our target market! But the main focus 
areas currently are the United States and 
Europe, as well as Australia - those guys 
are knowledgeable about the problem and 
its implications. If we’re talking about Eu-

rope, specifically, I’d say they’re very open 
to new technologies, with most innovative 
products adopted very quickly, including 
in Germany, the UK, Scandinavia, etc. So, 
we focus on those markets that are famil-
iar with the problem and understand the 
value of LDR.

PE: It seems like the most developed mar-
kets are the most critical for you. Would you 
also like to try to get into the less developed 
ones, like the African market for example 
or Asia and the Middle East?

MD: Yes, we will be looking to expand into 
those markets a bit further down the line.

YB: I can give you an example of a devel-
oped market in Asia where there is great 
potential – Japan. They actually invest a lot 
of money in construction - many Japanese 
companies bring very large contractors 
over from other countries - and still hit 
utilities. Our goal is to focus systematically 
on providing what is needed in every part 
of the world.

PE: Would you say that the most important 
areas in terms of application are the urban 
areas?

The Live Dig Radar is embedded in the digging bucket
Image Source: RodRadar

MD: Not necessarily. LDR is applicable 
everywhere there are utilities. It could be 
an urban area, but it could also be a vil-
lage, an airport, a hospital, an army base – 
any time someone needs to dig, say to 
carry out repairs, and they don’t know 
where utilities are buried. All of them are 
our customers.

PE: Can you shortly describe a case study 
of one of your clients?

YB: Let’s start in Aspen, Colorado. Stuts-
man & Gerbaz - one of our clients here at 
ConExpo - is very advanced and the last 
thing they want to do is hit utilities. They 
understand that there is a constant knowl-
edge gap in terms of where underground 
utilities are located. Then they got the LDR 
unit. A guy from the Aspen municipali-
ty saw what they were doing with it and 
said: “I am not going to hire anyone else 
unless he has the Live Dig Radar.” This 
is immense. He understands the impact. 
With Live Dig Radar you can finally see into 
the ground and this actually completely 
changes excavation.

Another example is Haskell, a very 
large construction company that has been 
a great partner. They were the very first 

company to deploy Live Dig Radar in the 
field. Their on-site crews have enjoyed 
using it and its value has been proven time 
and again.

Weiss GmbH Tiefbau Straßenbau, 
a leading German construction company 
from Baden-Baden came to Israel to try 
the LDR Excavate product. One minute 
after seeing our operator use it, the guests 
said: “Do you mind? Please step out.” Ol-
iver, who is a third-generation employee 
at the company, detected the utilities on 
the first try. An operator, who has been in 
the industry for 45 years and has worked 
at Weiss for 25 of them, said that Live Dig 
Radar is the most useful technology he 
has ever used.

PE: Are you not afraid that somebody would 
come here or to any similar show and try to 
copy your unique technology, try to steal 
it? Such exhibitions could be a risk.

YB: It is always a risk, but there are a num-
ber of aspects that make RodRadar solu-
tions uniquely difficult to copy. One is the 
resilient and rugged ground-penetrating 
radar system embedded into a digging 
bucket. There’s also the fact that it is easy 
for the operator to use the LDR technology, 

The operator can observe the Live Dig Radar detection status on the LDR 
Visualize™ display in the excavator cabin
Image Source: RodRadar
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which provides a great value. I am sure 
there are people who want to copy it 
and that’s okay. We are very happy to be 
moving into the global market and you 
can see the excitement, which means 
many companies may try to achieve 
what we have. My guess is that they 
will run into many challenges that we 
have already overcome.

MD: We believe we have a couple of 
years gap before anybody can imitate 
what we are doing. By the time they 
will be prototyping, we will be very far 
ahead.

PE: What about the data capture? Can 
you store the captured data somewhere 
and provide access to them later on?

MD: Data capturing and management is 
a big part of our forward-looking strat-
egy. We want to give value to the op-
erators, to the contractors, to the mu-
nicipalities and everybody in the value 
chain who could use the data collected 
by the system.

PE: Can you do a recovery of the data if 
somebody for example loses access to 
your site?

YB: First of all, they can see their histor-
ical information in their tablet. However, 
the contractor’s back office or manage-
ment personnel can go into the LDR 
portal once we give them access and 
look at what’s been done, what was de-
tected and by which machines. This is 
of immense value to contractors. This 
is a gamechanger, but it is only the start. 
We are building solutions for many other 
verticals and providing enhanced value 
to the ecosystem.

PE: You previously stated that one of your 
clients is the Ministry of Defence of Israel…

YB: They’ve been using it, but the data is 
confidential. It’s actually very hard to go 
to the sites, but areas like military bases 
have the same problem as others. Nobody 
really knows where the utilities are. Just 
imagine if somebody hits a fiber-optic line 
that goes into a very sensitive location and 
everybody is shut down. The impact can 
be huge.

MD: We are currently focusing on the civil 
application of our technology for avoid-
ing utility strikes. The construction mar-
ket is big enough and there are more than 
enough opportunities without pursuing 
military applications.

YB: I want to say one more thing. Have you 
seen the Bipartisan Infrastructure Law in 
the US? That means there’s going to be 
a lot of investment in infrastructure and 
roads. So understand that the number of 
utilities being packed into the soil and the 
number of strikes is just going to grow. We 
want to take part in this and do our best to 
reduce all possible utility strikes.

Trackunit, Danish fleet management 
solution provider, aims to connect the 
construction industry and eliminate 
downtime. Patrik Eder, Editor at LEC-
TURA, discussed with David Swan, 
SVP Products at Trackunit, about the 
company’s focus on the North Amer-
ican market, solutions and products 
showcased at ConExpo 2023, CO2 
emission reporting tool, partnership 
with Cummins, acquisition of Flexcavo 
and plans for the rest of the year.

Trackunit 
presented new 
site-focused 
solutions and its 
CO2 emission 
reporting tool 
at ConExpo 2023
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PE: How important is the North American 
market for Trackunit, considering the com-
pany’s European origin?

DS: It’s incredibly important. If you ac-
tually look at the distribution of volume, 
the majority of our units are in the North 
American market. Europe will always be 
important to us, it is one half of the story, 
but the North American market is com-
prised of some of the biggest construction 
fleets in the world. That’s why we have 
one of our largest hubs in London, On-
tario, Canada. It is supporting the North 
American market and makes sure that we 
are focusing on the needs of our North 
American customers. With the acquisi-
tion of ZTR a year ago, we sort of split our 
focus at that time and made sure that we 
had half of our development resources 
and viewership in North America…so it is 
extremely important to us

PE: Would you say that the focus on Eu-
rope and America is basically fifty-fifty 
right now?

DS: Yes…it is hard to rank it. Europe is our 
heritage and where we started, but our 

biggest customers are in North America.

PE: Do you also create innovations in 
the US?

DS: Yes…on both sites. Our engineering 
and part teams are in North America and 
Aalborg, Denmark. We are for example 
running our CO2 emissions reporting ca-
pability that our engineering team is run-
ning from North America, so some of our 
important products are being built there. 
We have a ton of talent and vision and we 
have carried a lot of that over from the 
ZTR acquisition of people who were super 
close to the North American market…they 
are now part of our company and located 
in North America.

PE: What solutions and products are you 
showcasing here at ConExpo 2023?

DS: We are showcasing a few things. One 
of the most exciting things is our Track-
unit gateway. This allows our customers to 
have a super robust network throughout 
the different stages of a jobsite. Through-
out the dirt moving stage and through 
framing and finishing it allows them to in-

David Swan, SVP Products at Trackunit
Image Source: Trackunit

stall these gateways and constantly mon-
itor non-powered assets through Kin tags 
or third-party tags. The idea is that you in-
stall these gateways on your site, similarly 
to how you would install Wi-Fi nodes, and 
what we are doing then is showing where 
your hand tools and small attachments 
are. So, it is about creating a more robust 
network and making sure that we are sup-
porting connectivity throughout the whole 
life of the jobsite, right until closing.

PE: So, that was the first product, but you 
said that you have a second one…

DS: Yes. What we have seen is that for 
construction fleets connectivity has gone 
from being something on the periphery of 
the solutions to being really in the centre 
of the business. It is just like your internet 
connection…I would shut down my busi-
ness if the internet shuts down – I can’t 
do anything. Now we have seen the same 
reliance on the connectivity that we pro-
vide to move to the centre of our customer 
businesses. One has to understand all the 
time what units are available, what units 
are operating, what are the statuses, what 

data were transmitting, which are trans-
mitting less data then they should be, what 
profiles are available on those devices. As 
we see this become a critical business 
tool, it gives our customers basically a tool 
centre to understand that their operation 
is up and running as it is expected to be.

PE: Can you now elaborate a little bit on the 
new CO2 reporting tool?

DS: Yes, absolutely. What we have done is 
that we have taken our incredible volume 
of machines within the tracking platform 
and we have used it to build a model. What 
is really important is that as we weigh into 
the world	 where emission support be-
comes something that every construction 
business has to deliver, there are going 
to be machines that report super accu-
rate data and there are going to be ma-
chines that we need a model with data 
for. The strength of our products is the 
enormous amount of exposure we have to 
different mixes of models and machines at 
super high volume to rate really accurately 
a model. Emissions reporting from basic 
run hours based on machine types all the 

Trackunit presented new solutions at ConExpo 2023
Image Source: Trackunit
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way up to super accurate kin-driven fuel 
usage-based emissions reporting. This 
means that regardless of the sophistica-
tion of the engines and machinery of your 
fleet, you can get a really high quality of 
accuracy and meaningful report on the 
machines of your fleet. We are now testing 
the tool with some customers and we are 
aiming to launch it globally in Q3.

PE: What is the purpose of the partnership 
with Cummins?

DS: We really see Trackunit as the en-
abler of the construction industry and 
connectivity has started to be more and 
more powerful as we have more and more 
partners in the ecosystem participating. 
Engine manufacturers are producing some 
of the most important data. When you look 
at a boom or an excavator, the most ex-
pensive component in that machine is the 
engine. It is also because of productivity 
and because of issues and resolutions. 
A partnership with Cummins is about tak-
ing one of the biggest engine manufactur-
ers in the world and understanding what 
solutions they could find for connectivity 
for the customers that are running their 

machines and engines. It is all about in-
tegrating them into our ecosystem and 
allowing our customers easy access to 
quicker resolutions without any downtime 
to drive better productivity in the industry.

PE: Trackunit has also recently acquired 
a German start-up Flexcavo. What do you 
expect from this acquisition?

DS: Flexcavo is doing some wonderful 
things, they are getting really close to 
business problems that contractors face 
at the job site level. What we are doing 
here is recognizing that this is a really 
complex industry and a lot of the segment 
reserves have really specific problems 
and solutions that they need. Through the 
acquisition, we hope to gain that expertise, 
that capability to serve the segment better. 
What’s beautiful about this is that Flexcavo 
is a company absolutely passionate about 
eliminating downtime. Although they have 
become a part of the Trackunit family just 
recently, we always had the same mis-
sion and passion for solving construction 
problems. We are super excited that these 
guys are in, they are so deep in the indus-
try’s problems, speak the same language 

as us and want to accomplish the same 
goals – it is a beautiful synergy.

PE: What are Trackunit’s goals for the rest 
of the year?

DS: We have got two big things coming 
up. One of them is that we are working 
on a marketplace and it is a software de-
velopment kit (SDK). Trackunit is very 
much the platform in the industry, we 
have a wide variety of participants in our 
ecosystem – we have customers that are 
OEMs, contractors, rental companies and 
they are all trying to solve some problems. 
We are moving towards a marketplace 
model and a platform model where there is 
a software development kit that third-par-
ties can actually release software on the 
Trackunit platform, so they are defining 
their problems, they are pursuing them 
and they can really narrow in on that niche 
and the solution they need and really set 
on the marketplace. You will see that come 
out towards the end of the year.
The other big feature that we are working 
on right now and it is more than a feature, 
it is actually a different way that we are 
going to be focusing our software – it is 

through a concept called “Sites”. It is the 
idea that right now you look at the con-
nectivity solutions across the industry 
and they focus on groups based on a list 
(of machines), but if you look at how the 
construction industry works, it is real-
ly around sites – whether it is a job site, 
rental yard or OEM logistics yard. We are 
building a set of capabilities and features 
that are going to allow our customers to 
run reports on a site, to add permissions 
to a site, automatically give visibility to 
machines as soon as they enter a site, 
base all of their processes and features 
around this central idea that what really 
people care about in this industry is what 
is going on at the site. That will be really 
super power of a lot of our customers and 
our target is to launch the project by the 
end of the year.

Trackunit aims to connect the construction industry
Image Source: Trackunit
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Discover QIKY via our interview 
with the company’s founders Philipp 
Ellsäßer and Simon Gies. We dis-
cussed the history of the start-up, 
the company’s product portfolio, 
range of customers, important mar-
kets and  future plans.

LECTURA 
introduces QIKY, 
a German start-up 
providing digital 
documentation

Philipp Ellsäßer and Simon Gies
QIKY Founders

L: When and by whom was your compa-
ny founded and how did you come up with 
the idea?

PE, SG: In June 2021, Philipp Ellsäßer and 
Simon Gies founded the GbR named af-
ter them. Their goal was the simple inte-
gration of information on the construction 
machine. This resulted in their first prod-
uct: the digital nameplate from QIKY. With 
exactly this product, QIKY has been on the 
market since 2022 and has been allowed to 
officially call itself QIKY GmbH since April.

QIKY is an acronym and stands for: 
Quick Information Key. With this objective, 
numerous new products were developed 
last year to simplify communication be-
tween the various players in the construc-
tion industry.

L: What problem(s) is your tool/product 
solving? Can you identify the range of your 
customers?

PE, SG: Manufacturers of construction ma-
chinery and attachments, as well as con-
struction and rental companies, are obliged 
to have the most important information 
about their products available at all times. 
In addition to manuals and technical data 
sheets, handover documents, instructions 
and tests are required. Especially when 
external testing organizations want to have 
a look, the legally important documents are 
missing and the search begins.

QIKY makes this search superfluous, 
because we bring all information directly 
to the machine. It is important to make 
this as uncomplicated as possible. There-
fore, with a simple QR code scan, the most 
important information can be accessed 

directly, without the need to install any 
additional applications.

QIKY offers the right solution for 
both manufacturers and companies with 
an existing fleet to keep the most impor-
tant information directly on the product. In 
our web software, a digital twin is created 
that accompanies the complete life cycle 
of a machine and can be supplemented 
with any extensions and interfaces.

L: What markets/regions do you focus on 
and where would you like to expand?

PE, SG: Currently, QIKY is mainly estab-
lished on the German-speaking market, 
but has meanwhile also discovered the 
European market through customers such 
as Kinshofer and Rädlinger. The objective 
remains for the time being to exhibit a sol-
id program for the construction industry in 
the European market. However, there are 
already isolated projects and ideas work-
ing in the direction of the USA. The mar-
ket focus is currently in the construction 
sector and related industries, which can 
be served with our product portfolio. How-
ever, QIKY is on the verge of far-reaching 
developments that will enable us to serve 
more and more markets and regions.

Get in touch with QIKY GmbH

Philipp Ellsäßer and Simon Gies,
QIKY Founders
Email: info@qiky.net
Web: www.qiky.net

mailto:info%40qiky.net?subject=
http://www.qiky.net
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Learn about POWERTECH Interna-
tional GmbH via our interview with 
the company’s general manager and 
founder Mario Sauer. We spoke about 
the history of the start-up, the com-
pany’s product portfolio, range of 
customers, important markets and 
future plans.

LECTURA 
introduces 
POWERTECH 
International, 
a German start‑up 
producing fire 
extinguishing 
systems

L: When and by whom was your compa-
ny founded and how did you come up with 
the idea?

MS: POWERTECH International GmbH was 
founded in 2019 by Mr. Mario Sauer. The 
idea arose from the fact that Mr. Mario 
Sauer encountered product problems dur-
ing the assembly and service of competitor 
products. These were not pursued by the 
respective manufacturers and felt ignored. 
After this happened at various manufac-
turers, Mr. Sauer decided to found his own 
company for the production of fire extin-
guishing systems. In this company, the 
products are subject to constant testing 
and further development for the benefit 
of customers in terms of assembly, func-
tionality, reliability and economy.

L: What problem(s) is your tool/product 
solving? Can you identify the range of your 
customers?

MS: Our product solves the problems of 
vehicle fires, the origin of which is to be 
found in the engine compartment or in 
the control cabinet. Fires are detected 

as they occur and are automatically ex-
tinguished. Optionally also combinable 
with hand release.

The customer spectrum ranges from 
manufacturers, dealers, service compa-
nies to users/operators of construction 
machinery, mining and mining equipment, 
tunnelling machines and boring machines 
to coaches and buses in public transport 
according to UN ECER107

L: What markets/regions do you focus on 
and where would you like to expand?

MS: We are currently concentrating on the 
D-A-CH market and would like to expand 
throughout Europe in these markets.

Get in touch with 
POWERTECH International GmbH

Mr. Mario Sauer, 
Founder and Managing Director
Phone: 06401 225997-0
Email: Info@powertech-international.com
Web: www.powertech-international.com

Mario Sauer
Founder and Managing Director POWERTECH International

mailto:Info%40powertech-international.com?subject=
http://www.powertech-international.com
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LECTURA 
introduces Artesa, 
a German start‑up 
managing a software 
platform for 
workload planning

Marvin Fink 
Artesa Co-Founder & Managing Director

Find out more about Artesa GmbH 
via our interview with the compa-
ny’s founder Marvin Fink. We discov-
ered the history of the start-up, the 
company’s product portfolio, range of 
customers, important markets and fu-
ture plans.

L: When and by whom was your compa-
ny founded and how did you come up with 
the idea?

MF: Artesa GmbH was founded in Rostock 
at the beginning of 2022 by the two indus-
trial engineers Marvin Fink and Frederik 
Schmatz. Marvin brought the business 
management background and Frederik 
the information technology background. 
Both had connections to craft and indus-
try, which was an ideal complement. We 
already prepared the first steps towards 
the foundation during our activities at the 

Marvin Fink and Frederik Schmatz
Founders of Artesa GmbH
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Fraunhofer Institute for Large Structures 
in Production Engineering (IGP) in Ros-
tock. The idea for the foundation arose in 
2017 from a cooperation between a large 
northern German staircase construction 
company and the Fraunhofer Institute. Af-
ter the successful joint project, in which 
we were significantly involved, we decided 
to create an independent start-up from 
the idea and the first prototype. With the 
award "Zukunftspreis Handwerk 2021" 
from the Schwerin Chamber of Crafts and 
a start-up scholarship from the Federal 
Ministry of Economics and Climate Protec-
tion (BMWK) behind us, we independently 
developed the software to market matu-
rity together with craft enterprises from 
various sectors and regions in Germany.

L: What problem(s) is your tool/product 
solving? Can you identify the range of your 
customers?

MF: Our intuitive, cloud-based software 
Artesa supports small and large craft 
businesses from a wide range of indus-
tries in workshop and assembly planning. 
Too much disorganised communication, 
time-consuming planning changes, con-
fusing Excel spreadsheets and printed 
work sheets should no longer be part of 
everyday business when it comes to order 
and employee planning. With our software 
and mobile app, jobs can be planned and 
executed clearly and transparently - from 
workshop to assembly, from scheduling to 

documentation and time tracking. The re-
sult is orderly communication between all 
areas, a transparent overview of the order 
situation and possible bottlenecks, as well 
as a central source for order-related infor-
mation exchange. The greatest potential 
of the solution arises from a company size 
of approx. 5 employees – regardless of 
whether it involves short service jobs or 
the handling of large projects.

L: What markets/regions do you focus on 
and where would you like to expand?

MF: We currently focus on the Ger-
man-speaking market and are mainly ac-
tive in northern, central and eastern Ger-
many due to our origins and partnerships. 
However, we do not limit ourselves exclu-
sively to these regions and serve clients 
throughout Germany as well as pilot phas-
es in neighbouring countries. Our future 
plans include expansion in Europe. We 
have already planned initial pilot phases 
with craft businesses from Italy and are 
very motivated to open up new markets.

Get in touch with Artesa GmbH

Marvin Fink, Artesa Co-Founder
& Managing Director
Email: info@artesa.de
Web: www.artesa.de

https://www.trump-technik.de/der-neue-steinmops-gt150/1
mailto:info%40artesa.de?subject=
http://www.artesa.de
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Find the rest of 2021-2023 Crushers on LECTURA Specs >>

Find the rest of 2021-2023 Screeners on LECTURA Specs >>

MODEL
MAX. 
WEIGHT

MAX. CRUSHING 
CAPACITY ENGINE POWER

Powerscreen
Titan 600

12.8 t 280 t/h 45 kW (60 hp)

Komatsu
BR380JG-3

35.31 t 240 t/h 159 kW (213 hp)

Selection of new Crushers and Screeners introduced in 2021-2023

LECTURA SPECS PERFORMANCE
LECTURA Specs currently counts over 
1,664 machinery models from 64 manu-
facturers in the Rubble Recycling Plants 
category. These machines were checked 
128,369 times in 2022. Our BuyersGuide 
also features the Mobile Screening 
Plants category that counted 79,056 
checked models from 55 manufactur-
ers in 2022.

Crushers 
& Screeners

MODEL
MAX. 
WEIGHT

MAX. CRUSHING 
CAPACITY ENGINE POWER

Rubble Master
MSC 10500M

37.5 t 450 t/h 97 kW (130 hp)

Kleemann MSS
802(i) EVO

38.5 t 500 t/h 95 kW (133 hp)

Metso
Nordtrack I1011

41.5 t 300 t/h 280 kW (375 hp)

Keestrack I4e 46 t 250 t/h 447 kW (600 hp)

Kleemann
MC 110i EVO2

49 t 400 t/h 240 kW (322 hp)

Sandvik QI353 56.5 t 400 t/h 310 kW (415 hp)

McCloskey J6 70.2 t 600 t/h 400 kW (536 hp)

Terex-Finlay
LJ-130 Hybrid

123 t — 410 kW (550 hp)

https://www.lectura-specs.com/en/specs/recycling-waste-management/rubble-recycling-plants
https://www.lectura-specs.com/en/specs/recycling-waste-management/mobile-screening-plants
https://www.lectura-specs.com/en/specs/recycling-waste-management/mobile-screening-plants
https://www.lectura-specs.com/en/specs/recycling-waste-management/mobile-screening-plants
https://www.lectura-specs.com/en/specs/recycling-waste-management/mobile-screening-plants
https://www.lectura-specs.com/en/specs/recycling-waste-management/mobile-screening-plants
https://www.lectura-specs.com/en/model/recycling-waste-management/rubble-recycling-plants-powerscreen/titan-600-11760776
https://www.lectura-specs.com/en/model/recycling-waste-management/rubble-recycling-plants-komatsu/br380jg-3-11710466
https://www.lectura-specs.com/en/model/recycling-waste-management/mobile-screening-plants-kleemann/mss-802-i-evo-11763179
https://www.lectura-specs.com/en/model/recycling-waste-management/mobile-screening-plants-metso/nordtrack-i1011-11762893
https://www.lectura-specs.com/en/model/recycling-waste-management/rubble-recycling-plants-keestrack/i4e-11771602
https://www.lectura-specs.com/en/model/recycling-waste-management/rubble-recycling-plants-kleemann/mc-110i-evo2-11748884
https://www.lectura-specs.com/en/model/recycling-waste-management/rubble-recycling-plants-sandvik/qi353-11760393
https://www.lectura-specs.com/en/model/recycling-waste-management/rubble-recycling-plants-mccloskey/j6-11763371
https://www.lectura-specs.com/en/model/recycling-waste-management/rubble-recycling-plants-terex-finlay/lj-130-hybrid-11749089
https://www.lectura-specs.com/en/model/recycling-waste-management/mobile-screening-plants-rubble-master/msc-10500m-11748892
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SUSTAINABLE PAVEMENT 
REHABILITATION AND 
ROAD WIDENING IN 
A SINGLE PASS WITH COLD 
RECYCLING

What surprised local resi-
dents, the municipal author-
ities and construction engi-
neers was just another job 
for the cold recycling experts 
from the lead contractor. Be-
cause the cold recycling train 
deployed as a Wirtgen Group 
production system and led…

read more

Aggregate 
Recycling

BODEN & BAUSCHUTT: 
MATERIAL FLOW 
PLATFORM OF THE 
FUTURE

Boden & Bauschutt is the 
platform by and for miner-
al professionals. We get the 
material cycle going for the 
construction and waste dis-
posal industry: thanks to our 
BB-Cockpit, mineral waste 
can be recycled easily and in-
expensively while resources 
are conserved…
read more

WHAT HAPPEN TO WASTE 
FROM MINING AND 
PROCESSING?

Reuse and recycle waste in 
the best possible way, ac-
cording to the mantra of the 
circular economy. Turning 
waste into products for the 
construction industry and 
beyond. It is easier with MB 
Crusher units. What are the 
main issues common to all 
mining sites…
read more

SUSTAINABLE 
SCREENING OF COAL

AM/NS India, in full Arce-
lorMittal Nippon Steel India, is 
a joint venture of ArcelorMit-
tal and Nippon Steel, two 
of the world’s leading steel 
manufacturers, with a crude 
steel capacity of 9 million 
tons per year. The Keestrack 
K5e screen, is one of many 
machines in the Material Han-
dling department in Hazira, 
Gujarat, India…

read more

INTELLIGENT LINE 
COUPLING NOW EVEN 
SAFER WITH SAFE 
TECHNOLOGY VIA RADIO

The clever line coupling al-
lows Kleemann plants to be 
easily coupled with one an-
other. The system has now 
been extended by a wireless 
version of the safety coupling. 
The crushing process of the 
Kleemann crushing plants is 
optimised automatically by 
the innovative feed control 
CFS (Continuous Feed Sys-
tem) so that material…
read more

CONTINENTAL 
RADAR‑BASED 
MONITORING SYSTEM 
MAKES CONVEYOR BELT 
SYSTEMS MORE EFFICIENT 
AND RELIABLE

Continental has introduced 
a system that measures ma-
terial volume and position on 
conveyor belts in real time. 
This helps operators reduce 
the risk of overloading or 
spilling material from the belt. 
The CONTI LoadSense moni-
toring system can be used in 
almost…

read more

METSO OUTOTEC 
LAUNCHES A NEW 
NORDBERG HP200E 
CONE CRUSHER RANGE 
EVOLUTION FOR HIGHER 
PERFORMANCE

As a result of continuing cone 
crusher technology develop-
ment, Metso Outotec intro-
duces a new HP200e cone 
crusher to the aggregates 
markets, providing more 
performance and uptime in 
a more sustainable way, en-
abled by kinematics and new 
chamber designs…

read more

https://lectura.press/en/article/sustainable-pavement-rehabilitation-and-road-widening-in-a-single-pass-with-cold-recycling/60810
https://lectura.press/en/article/boden-bauschutt-material-flow-platform-of-the-future/61032
https://lectura.press/en/article/what-happen-to-waste-from-mining-and-processing/60726
https://lectura.press/en/article/sustainable-screening-of-coal/60525
https://lectura.press/en/article/intelligent-line-coupling-now-even-safer-with-safe-technology-via-radio/60695
https://lectura.press/en/article/intelligent-line-coupling-now-even-safer-with-safe-technology-via-radio/60695
https://lectura.press/en/article/metso-outotec-launches-a-new-nordberg-hp200e-cone-crusher-range-evolution-for-higher-performance/60737
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ARTICLES
AGGREGATE RECYCLING

ALLU INTRODUCES 
ALLU VELOCI AND VD 
DRUMS FOR THE NORTH 
AMERICAN MARKET 
AT CONEXPO

ALLU has been consistently 
one step ahead leading the 
industry for over 35 years, 
with truly mobile, compact 
screening buckets, which 
are the perfect attachment 
for almost any base machines 
to screen and transform your 
materials. The introduction of 
ALLU VELOCI is designed…

read more

BMD RECYCLER PRESENTS 
NEW CONE CRUSHER

At this year’s RecyclingAK-
TIV, the demonstration trade 
fair for waste disposal and 
recycling as well as road and 
civil engineering, the pro-
cessing technology division 
of BMD-Baumaschinendienst 
GmbH & Co. KG will be pre-
senting itself on a joint booth 
with its partner, the SCHWAB 
Group…

read more

HAVER & BOECKER 
NIAGARA INTRODUCED 
EDUCATIONAL GUIDES AT 
CONEXPO-CON/AGG 2023

Haver & Boecker Niagara in-
troduces a new educational 
guide that expands its dedi-
cated PROcheck service pro-
gram, which examines the 
potential in every segment 
of an operation’s screening 
process to solve material 
handling challenges and to 
keep equipment running at 
peak performance…

read more

EAGLE CRUSHER CO. 
ANNOUNCED NEW 
PRODUCTS ON DISPLAY 
AT CONEXPO-CON/AGG

Eagle Crusher Co., a leading 
manufacturer in the crush-
ing and screening industry, 
continues its rich tradition 
of new product innovation 
for 2023. The company in-
troduced two new plants on 
display in the Eagle Crusher 
booth (C30949) at CONEX-
PO-CON/AGG, March 14-18, 
2023, in Las Vegas. Also on 
the show floor…
read more

BEST IN THE BUSINESS 
FOR COLORADO 
MATERIALS, LTD. WITH 
SANDVIK UJ640E JAW 
CRUSHER INVESTMENT

When needing to source 
a mobile jaw crusher and 
increase their production 
capacity, Colorado Materi-
als needed to look no further 
than Sandvik. With experi-
ence of Sandvik equipment in 
a stationary application, and 
recommendations as a sup-
plier of one of the best mobile 
jaws in the…

read more

TESAB LAUNCHES 
BRAND REFRESH

Aggregate crushing special-
ists Tesab, headquartered 
in the heart of Co. Tyrone, 
Omagh has revealed a new 
refreshed brand. The new 
brand was unveiled at CON-
EXPO/CONAGG on March 
14th. Signage showcasing the 
elements of the rebranding 
was prominently displayed at 
booth S5407 and featured the 
new logo, images and colours 
in line with the…

read more

Dismantling 
and Recycling 
Versus 
Remediation 
and Reuse

CURRENT ISSUES  
IN THE CONSTRUCTION INDUSTRY

Ulrich Nieschalk | Professor of History of Architecture | LinkedIn | 10. 3. 2023

https://lectura.press/en/article/allu-introduces-allu-veloci-and-vd-drums-for-the-north-american-market-at-conexpo/60757
https://lectura.press/en/article/bmd-recycler-presents-new-cone-crusher/60900
https://lectura.press/en/article/haver-boecker-niagara-introduces-educational-guides-at-conexpo-con-agg-2023/61074
https://lectura.press/en/article/eagle-crusher-co-announces-new-products-on-display-at-conexpo-con-agg/61006
https://lectura.press/en/article/best-in-the-business-for-colorado-materials-ltd-with-sandvik-uj640e-jaw-crusher-investment/61054
https://lectura.press/en/article/tesab-launches-brand-refresh/60856
https://www.linkedin.com/in/ulrich-nieschalk-009a7297/
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1. Dismantling
In construction, dismantling (actually: dem-
olition, breaking down of buildings – but 
sounds less brutal?) refers to the complete or 
partial destruction and disposal of buildings 
and components of all kinds. The demolition 
itself is carried out by processes such as 
tearing, removal, dismantling, smashing or 
the use of controlled demolition.

2. Recycling
Product recycling of components from dis-
mantled buildings refers to their reuse after 
dismantling for the originally intended pur-
pose. This results in significant savings in 
production energy and finite resources com-
pared to the production of new parts. The 
product recycling of components, starting 
with dismantling, conversions or renovations 
up to the new construction of buildings, thus 
represents an integral part of a circular econ-
omy in the construction industry.

3. Renovation
Renovation in the construction industry 
means: structural and technical restoration or 
modernization of buildings in order to repair 
damage. First and foremost, it is about main-
taining the value and improving the building 
fabric. A renovation goes beyond mainte-
nance and repair. It can involve significant 
interventions in the building fabric, such as 
core renovation while retaining the facades 
and usually includes modernization. An im-
portant aspect here is the energy-efficient 
refurbishment.

4. Reuse
The adaptive reuse of buildings involves re-
designing an existing property for a new pur-
pose. The possibilities depend on the build-
ing structure, size and performance, as well 
as on the desired new use. Experts estimate 
that within the next decade, ninety percent 
of real estate development will take place 
through the conversion of existing buildings 
instead of new construction.

Demolition
Image Source: Pixabay

Recycling
Image Source: Recycling-News

5. Resources and sustainability
The built environment has a significant im-
pact on many economic sectors, local jobs 
and quality of life. At the same time, however, 
it consumes enormous resources and ac-
counts for around 50% of total raw material 
extraction in the EU. Today, these are still 
mostly primary raw materials. In addition, 
construction accounts for more than 35% 
of total waste generation in the EU. Green-
house gas emissions from the extraction of 
raw materials, the manufacture of construc-
tion products, the construction and renova-
tion of buildings are estimated to be between 
5% and 12% of total national greenhouse gas 
emissions. There is potential for optimisa-
tion: 80% of these emissions could be saved 
with higher material efficiency. In terms of 
global energy-related CO2 emissions, the 
construction and building sector accounts 
for as much as 38%.

6. Energy
Embodied energy refers to the energy re-
quired over the entire life cycle of the ma-
terials used. This refers to the energy con-
centrated in buildings that has been used 
for construction, production and transport. 
From the foundation to the roof tile, each 
component requires a certain amount of en-
ergy for production and transport. Some are 
based on finite resources such as oil or rare 
earths, while others are based on renewable 
raw materials such as wood or other plants. 
Some materials and raw materials are easi-
er to produce or extract than others. When 
assessing the sustainability of an existing 
building, not only the current energy demand 
for operation, but also the embodied energy 
already bound in the walls of the building 
should be taken into account. In the European 
Union, the share of CO2 emissions resulting 
from the production of building materials is 
about 9% of the total emissions of all sectors.

Renovation 
Image Source: data GmbH

Reuse of a granary 
Image Source: BDA
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7. Economic efficiency
For the evaluation of the profitability of con-
struction measures, further effects and ad-
vantages of modernization measures should 
be considered in addition to financial facts. 
Living comfort, accessibility, freedom from 
harmful substances of building materials and 
the increase in value are not always or only 
indirectly recorded in profitability calcula-
tions. Nevertheless, these should be impor-
tant decision-making criteria for long-term 
future investments in real estate.

8. Laws and Regulations
	– Building Code
	– Building regulations. In some 

countries, including Germany, there are 
strict building regulations that make it 
difficult to convert industrial plants into 
housing.

	– Building permit. In some places, the 
laws also prescribe the permissible 
size of a construction project and the 
extent to which historical buildings may 
be changed. This is especially true for 
urban locations.

	– Structural integrity and fire 
protection concepts In this context, 
engineers have to calculate, for 
example, how much support power is 
needed to save damaged walls. It is also 
necessary to check the load-bearing 
capacity of all beams and to strengthen 
them if necessary. Fire protection must 
be proven

	– Federal Immission Control Act

Gray energy
Image Source: Baubiologie Magazin

9. Conclusion
The construction industry must become more 
sustainable and, at best, circular. Adaptive 
reuse can also point the way to the preser-
vation of architectural and cultural heritage. 
Transforming historic sites into contempo-
rary structures – rather than restoring the 
old splendor – makes it possible to preserve 
heritage by serving a new purpose.

The construction industry is facing a va-
riety of challenges: technical progress, en-
ergy transition, digitization, climate change, 
migration, demographic change and the 
debate about affordable housing are just 
a few of them. All stakeholders involved in 
construction projects are required to de-
sign an efficient and reliable framework for 
the planning, construction and operation 
of buildings. Standardization makes an im-
portant contribution to this. They specify 
the protection objectives for safety, envi-
ronment and health specified by the leg-
islator, define product requirements such 
as quantities, dimensions and mixing ratios 

and describe uniform test procedures to 
ensure compliance with minimum require-
ments. Standardization makes construction 
safer and more economical.

CO2 emissions in new construction
Image Source: Bayrischer Rundfunk

Building life cycle
Image Source: BIM
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Austrian aggregate recycling special-
ist RUBBLE MASTER has recently in-
troduced new models and technical 
solutions to the market. Patrik Eder, 
Editor at LECTURA, spoke to Theresa 
Kubicka, Head of Communications at 
RUBBLE MASTER, about the compa-
ny’s presence at bauma 2022, new-
ly launched RM H50X hybrid screen, 
digital solution RM XSMART and RM 
Machine-to-Machine Communication 
leading to fuel savings.

PE: RUBBLE MASTER exhibited at bauma 
2022 in October. Have you met your expec-
tations? What are the main advantages of 
the RM H50X hybrid screen unit that you 
presented in Munich?

TK: Expectations were exceeded! Extreme-
ly positive feedback was received for the 
presentation of the RM H50X hybrid, be-
cause the hybrid screen enables fuel sav-
ings of up to 25% in stand-alone operation, 
and even up to 50% together with a hybrid 
crusher in the machine train. This envi-

Hybrid 
aggregate 
recycling 
solutions 
of RUBBLE 
MASTER 
save up to 
50% fuel

Theresa Kubicka – 
Head of Communications, 
RUBBLE MASTER
Image Source: Theresa Kubicka

https://irdeto.com/industries/construction/imperto?utm_source=Lectura&utm_medium=Lectura&utm_content=Imperto+landingpage&utm_campaign=FY24+CT+%E2%80%93+Construction+%E2%80%93+Banner+ENG
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ronmentally-friendly innovation not only 
reduces operating costs enormously, but 
with its numerous new detailed solutions 
also ensures greater user-friendliness and 
minimizes unnecessary downtimes.

The fact that a high degree of mod-
ularity is very relevant for customers was 
confirmed once again at bauma. A simple 
plug & play connection of machines, for 
example when a crusher drives a screen 
electrically via cable, is now possible with 
the RM H50X hybrid. Therefore, the in-
quiries on the availability of the innovative 
screening plant were also enormous.

PE: Have you already delivered the first ma-
chines to customers?

TK: The RM H50X hybrid is expected to be 
available to customers in German-speaking 
countries as early as the first half of 2023.

PE: Fleet management tools are very im-
portant performance trackers. What issues 
does the RM XSMART solve?

TK: To ensure smooth interaction between 
machine, operator, owner and service per-

sonnel, RUBBLE MASTER has developed 
the digital solution RM XSMART. Operators 
get an overview of all machines via mobile 
app or web app. From fleet management 
to condition monitoring and reporting of 
production data, the digital assistant sup-
ports handling and makes it possible to 
move a construction site forward as eco-
nomically, ecologically and safely as pos-
sible. However, RM XSMART is not only 
a monitoring platform, but also offers the 
possibility to manage the machines. At 
a glance, the machine owner or the dis-
patcher gets an overview of which ma-

chines are available, which are 
in service and which are already 
in use. This makes every day 
work easier in the long term and 
saves time and therefore money.

PE: Can you tell us more about 
the RM Machine-to-Machine 
Communication?
TK: RM’s crushers and screens 
can be used as stand-alone 
plants or combined in machine 
trains. This gives customers 
more flexibility and consider-
able fuel savings: If the use of 
a hybrid plant already brings 
a fuel reduction of up to 25% 

compared to a diesel-direct crusher or 
a hydraulic screen, the combination in 
a machine train increases the savings 
even further. The combination of hybrid 
crusher and hybrid screen saves up to 
50% fuel. “We have been electrifying our 
plants for decades. Now the time is right 
and we are meeting the needs of custom-
ers with our production-ready solutions,” 
Gerald Hanisch is convinced.

RM 90GO! and RM HS as a part of diesel electric machine train  
at FOT MACHINERY
Image Source: RUBBLE MASTER

Take part in European Rental Week to:

PROMOTE your rental business

STRENGTHEN the voice of the industry

RAISE AWARENESS of the rental concept

SHOWCASE careers in rental

FIND OUT MORE

European Rental Week 
is an annual event dedicated to the promotion of rental 

across Europe, taking place in the second week of 
October every year. 

https://erarental.org/era-announces-creation-of-european-rental-week/
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Editorial
Patrik Eder, Redakteur

LIEBE LESERINNEN UND LESER,
Ich freue mich, dass Sie jetzt in der 
Frühjahrsausgabe unseres DigiMess-
enger-Magazins blättern. Diese Aus-
gabe ist eine ganz besondere, denn sie 
markiert die Premiere von drei großen 
Themen in der Geschichte des Maga-
zins: Vermietung, Softwarelösungen 
und Baustoffrecycling. Die letztge-
nannten Themen sind auch durch Ar-
tikel vertreten, die von Experten aus 
diesen Branchen geschrieben wurden. 
Darüber hinaus setzt das Magazin die 

Serie der Vorstellung von Start-ups im 
Bausektor fort und stellt dieses Mal drei 
Unternehmen vor: QIKY, Powertech und 
Artesa. Die Zahl drei ist symbolisch für 
diese Ausgabe, denn Sie können auch 
drei exklusive Interviews mit Trackunit, 
RodRadar und RUBBLE MASTER lesen. 
Zögern Sie nicht und lesen Sie weiter!
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Die European Rental Association (ERA) 
hat die Einführung der Europäischen 
Vermietungswoche angekündigt, einer 
jährlichen Veranstaltung, die der För-
derung der Vermietung in ganz Europa 
gewidmet ist. Die erste Europäische 
Vermietungswoche findet vom 9. bis 
15. Oktober statt und steht unter dem 
Motto „Investing in People“.

ERA kündigt 
die Gründung 
der Europäi-
schen Vermie-
tungswoche an Ziel der Veranstaltung ist es, die Werbeakti-

vitäten der Vermietungsunternehmen zu ko-
ordinieren, um die Attraktivität der Branche 
zu steigern, das Bewusstsein für das Ver-
mietungskonzept zu schärfen und die Ver-
mietung als nachhaltige, kostengünstige und 
ressourcenschonende Lösung zu fördern. Die 
diesjährige Veranstaltung wird sich auf die 
Förderung der Branche als Arbeitgeber kon-
zentrieren und eine Gelegenheit bieten, für 
die Vermietung im Allgemeinen zu werben.

Michel Petitjean, Generalsekretär der 
ERA, sagte: „Wir freuen uns sehr, die Euro-
päische Vermietungswoche anzukündigen, 
denn sie ist die perfekte Gelegenheit, die 
Werbung für unsere Branche nicht nur inner-
halb der Länder, sondern auf dem gesam-
ten europäischen Kontinent zu koordinieren. 
Wenn wir gemeinsam handeln, können wir 
uns mehr Gehör verschaffen und eine grö-
ßere Wirkung erzielen. Wir sind optimistisch, 

dass die Europäische Vermietungswoche ein 
jährlicher Fixpunkt in den Kalendern der Ver-
mietungsunternehmen und -verbände sein 
wird, der uns hilft, voneinander zu lernen und 
unsere Branche zum Nutzen aller zu stärken.

Die ERA entwickelt derzeit eine Website 
zur Europäischen Vermietungswoche, bevor 
die Veranstaltung auf dem ERA-Kongress 
am 7. und 8. Juni in Maastricht, Niederlande, 
offiziell eröffnet wird.

Die Europäische Vermietungswoche wur-
de in Zusammenarbeit mit den nationalen 
Verbands- und Werbeausschüssen der ERA 
entwickelt. Die Aktivitäten in den verschie-
denen Ländern werden von den nationalen 
Verbänden im Rahmen der Europäischen Ver-
mietungswoche koordiniert und gefördert.

Wenn Sie mehr über die Europäische Ver-
mietungswoche erfahren möchten, wen-
den Sie sich bitte an das ERA-Team unter 
era@erarental.org.

mailto:era%40erarental.org?subject=


2023/1258

DEU DEU

DigiMessenger 59

PREMIUM-ARTIKEL
WIRTGEN GROUP

PREMIUM-ARTIKEL
WIRTGEN GROUP

International suchen Maschinenher-
steller und Baufirmen nach Wegen zum 
klimaneutralen Bauen. Es geht darum, 
die Emissionen von CO2 und anderen 
klimaschädlichen Gasen kontinuierlich 
bis auf null zu reduzieren.

Nachhaltig-
keit als Ver-
antwortung 
und Chance

Nachhaltigkeit komponieren
Bildquelle: Wirtgen Group

Dabei sollte jedoch nicht die einzelne Ma-
schine im Fokus stehen, sondern der ge-
samte Prozess bzw. das Endprodukt Straße. 
Letztlich sind die Emissionen pro gebautem 
oder saniertem Straßenkilometer ausschlag-
gebend – das „CO2e per work done“. Die 
Wirtgen Group hat sich auch konkrete Ziele 
gesetzt. So wird sie bis 2026 die Verfüg-
barkeit hybrid- bzw. komplett elektrisch an-
getriebener Maschinen weiter steigern und 
Maschinen und Anlagen anbieten, die mit 
fossilfreien oder klimaneutralen Kraftstoffen 
betrieben werden können. Auch die Digita-
lisierung wird einen erheblichen Beitrag zur 
Prozessoptimierung und damit zur Redu-
zierung der Emissionen leisten. Die Wirtgen 
Group möchte so bis 2023 die Emissionen in 
Scope 1 und 2 um mehr als 50 % senken und 
in Scope 3 um mindestens 30 % reduzieren.

Weitere Informationen finden Sie hier

WIRTGEN GROUP
Public Relations
Reinhard-Wirtgen-Straße 2
53578 Windhagen
Deutschland

Telefon: +49 (0)2645 131 1966
Fax: +49 (0) 2645 131 499
PR@wirtgen-group.com
www.wirtgen-group.com

Treibhausgasprotokoll
Bildquelle: Wirtgen Group

https://www.wirtgen-group.com/en-global/magazine/the-road/innovation/sustainable-solutions-and-technologies-from-the-wirtgen-group/
mailto:PR%40wirtgen-group.com?subject=
http://www.wirtgen-group.com


Die achterbahnähnliche Fahrt bleibt für viele eine tolle Erinnerung
Bildquelle: HYDREMA

Wir haben eine geeichte Waage verwendet, damit es auch jeder glauben konnte
Bildquelle: HYDREMA
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In der Zeit vom 12.–23. 06. können 
Kunden wieder ausgiebig Bagger, 
Dumper und den Baggerlader von HY-
DREMA auf dem Testgelände testen. 
„Wie auch im letzten Jahr haben wir 
registrierungspflichtige Tage mit Be-
grenzung der Besucherzahl, denn es 
wurde sehr geschätzt, dass das Testen 
tatsächlich ohne großem Andrang von 

anderen Kunden stattfinden konnte“, 
erzählt Vertriebsleiter Martin Wert-
henbach. „Es gibt also nicht das üb-
liche >>darf ich auch mal<< sondern 
der Kunde kann ohne jeden Zeitdruck 
und mit der erforderlichen Beratung 
„seine“ Maschine auf der Test-Baustel-
le ausgiebig fahren und genießen.“

Erlebnistage 
bei 
HYDREMA 
in Weimar

Als besonderes Highlight gilt die Deutsch-
land-Premiere des neuen Elektrodumpers, 
Typ DT6, der auf der letzten BAUMA vorge-
stellt worden ist. „Wir begleiten den Weg in 
die Elektrifizierung von Baumaschinen und 
präsentieren erstmals im Einsatz den neuen 
vollelektrischen HYDREMA – Dumper. Bei 
der Maschine handelt es sich um ein wahres 
Kraftwerk mit 5,5 Tonnen Nutzlast. Ich konnte 

bereits im letzten Jahr die Maschine in den 
Testeinsätzen sehen und war zu tiefst beein-
druckt von dem kraftvollen Bild, das diese 
Maschine vermittelt. Das ist kein Spielzeug 
und erst recht kein Leichtbau, sondern ein ty-
pisch kräftiger HYDREMA – Dumper, der an 
diesem Tag zusammen mit seinen Diesel-Ka-
meraden auf der gleichen Teststrecke unter-
wegs sein wird“, erzählt Martin Werthenbach. 
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„Und tatsächlich werden wieder alle Dumper 
für die achterbahnähnliche Fahrt auf dem 
Gelände zur Verfügung stehen. Der kleine 
kräftige 707G, der mit 122 PS schon sehr viel 
Spaß macht, wenn man mit ihm unterwegs 
ist, aber auch der weltweit meistverkaufte 10 
Tonnen Dumper, der 912GS, der mit seinen 147 
PS kaum durch schweres Gelände aufzuhal-
ten ist und als einziger Dumper seiner Klasse 
die volle Nutzlast mit 40 km/h auch über die 
Straße fahren darf, sowie der einzigartige 
922G, der mit seinem 314 PS – Sechszylinder 
und den 3 Achsen nicht nur sehr gewaltig 
im Gelände sein kann, sondern eben auch 
mit sehr wenig Bodendruck durch das Ge-
lände fährt und 20 Tonnen Nutzlast bewegt. – 
sie alle stehen wieder für Erlebnisfahrten 
zur Verfügung.“

Während die Kunden an den limitierten Ta-
gen die Möglichkeit haben, auch einen Blick 
in die Produktion zu werfen, wo in diesem 
Jahr mit Hochdruck daran gearbeitet wird, 
den Bedarf an HYDREMA-Dumpern auf dem 
Weltmarkt abzudecken – man spricht intern 
von Rekordzahlen – wird an dem Presse – 
Tag, dem 16. 06. wieder ein bunter Tag mit 
vielen Zuschauern eingeplant. „Wir werden 
über unsere Systempartner zahlreiche An-
baugeräte der unterschiedlichsten Art zur 
Verfügung erhalten, so dass jede Kunde tat-
sächlich auch unterschiedliche Anwendun-
gen mit dem Bagger, oder dem Baggerlader 
probieren kann. Da die gesamte Range unse-
rer Bagger zur Verfügung steht, also vom 
Compact Beast, dem MX14G, dem MX16G, 
dem MX17G mit LEICA-3-D-Steuerung, dem 
MX18G bis hin zum Short Monster, dem kom-
paktesten 20 Tonnen-Mobilbagger am Markt, 
dem MX20G, haben die Kunden die Möglich-
keit die Unterschiede der Maschinen genau 
zu erleben. So kann vom Anbau-Saugbagger, 
bis hin zum Anbau-Verdichter, oder Sieb-und 

Brechlöffel, oder Hydraulikhammer sehr viel 
mit unseren Maschinen gearbeitet werden. 
Auch ein Anbau - Mulcher wurde von einem 
Lieferanten für die Testtage angemeldet. Ein 
weiterer Höhepunkt ist wieder das Heben 
des 8 Tonnen-Gewichtes aus der tiefen Gru-
be, das selbst auch vom MX17G auf den Test-
Tagen im letzten Jahr eindrucksvoll gezeigt 
wurde. Wir haben extra eine geeichte Waa-
ge angehängt, damit es auch jeder glauben 
konnte“, erzählt Werthenbach stolz.

Service-Chef Mario Haun, der mit seiner 
Mannschaft die gesamte Organisation der 
Veranstaltung stemmt hofft natürlich auf be-
sonders gutes Wetter. „Im Gegensatz zum 
letzten Jahr, wo wir im April sogar noch 
Schneefall hatten, gehen wir in diesem Jahr 
von schönen Sommertagen aus, die wir mit 
unseren Kunden verbringen können. Kühle 
Getränke, gegrilltes Fleisch am 16. 06. und 
wieder viele glückliche und zufriedene Ge-
sichter nach der Fahrt mit unseren Dumpern 
über die Dumper-Teststrecke oder nach dem 
Test mit unseren Baggern, wird der Lohn 
sein, den meine Mannschaft gerne für die 
Mühe entgegennimmt.“

Lokalmatador Dominik Meinecke, der Re-
gionalleiter für den Süd-Westen, der auch das 
Gebiet Thüringen betreut, freut sich schon 
jetzt über sehr viele Zusagen. „Aber natürlich 
wird das wieder eine bundesweit beachtete 
und genutzte Veranstaltung und auch aus 
dem fernen Bayern haben sich schon Kunden 
angekündigt“, erzählt Regionalleiter Arnold 
Schuh aus seiner Region Süd-Ost. Man hat 
ganz bewusst den Zeitraum als Schatten-
veranstaltung zur DEMOPARK in Eisenach 
gewählt: „Wer aus Deutschland zur DEMO-
PARK anreist, kann mit einer Übernachtung 
in der Stadt der Dichter und Denker auch 
die Erlebnistage im benachbarten Weimar 
bei HYDREMA >> mitnehmen << und so der 

weiteren Anreise einen größeren Nutzen 
verleihen. Viele Garten- / Landschaftsbauer 
und Forsttechniker werden die Messe be-
suchen, die als Fachmesse für Grünpflege 
auch grundsätzlich der Bauindustrie sehr 
nahe steht“, begründet Vertriebsleiter Mar-
tin Werthenbach die Entscheidung. „Die 
gesamte Vertriebsmannschaft, also alle vier 
Regionalleiter werden vor Ort sein und in die-
sen 2 Wochen für Ihre Kunden zur Verfügung 
stehen. Wichtig jedoch ist, den Termin vor-
her mit uns abzustimmen, denn wer nicht 
angemeldet ist, muss warten.“ Übrigens gilt 
auch an dem unlimitierten Presse – Tag die 
Anmeldepflicht. „Wir wollen ja, dass für jeden 
Kunden genügend Essen und Getränke zur 
Verfügung stehen. Und nur an diesem Tag 

gibt es auch richtiges Bier“, erläutert Ser-
vice-Chef Mario Haun die Notwendigkeit.

HYDREMA Baumaschinen GmbH
Kromsdorfer Straße 18, 
99427 Weimar, 
Deutschland

Kontakt: Martin Werthenbach
E-Mail: mwe@hydrema.com
www.hydrema.com

https://motorex.com/de-de
mailto:mwe%40hydrema.com?subject=
mailto:https://www.hydrema.com?subject=
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OEM- VERSUS NACHRÜST-
TELEMATIK
Telematik-Systeme werden 
in der Baubranche immer 
wichtiger. Sie ermöglichen 
eine genaue Überwachung 
von Maschinen, Geräten und 
Mitarbeitern auf der Baustel-
le. Dabei gibt es zwei grund-
sätzliche Arten von Telema-
tik-Systemen: OEM-Telematik 
und Nachrüst-Telematik. In 
diesem Fachartikel werden 
die Unterschiede…

mehr lesen

Software-
lösungen & 
Vermietung

CONTICONNECT 2.0 
ADVANCED: ALLE 
VORTEILE DES DIGITALEN 
REIFENMANAGEMENTS IN 
EINER LÖSUNG
Continental erweitert die 
gerade weiterentwickelte 
Reifenmanagementlösung 
ContiConnect 2.0 um ein 
Advanced-Paket. Dieses er-
möglicht die Erfassung zu-
sätzlicher Daten wie Profiltie-
fe und Reifenzustand. Damit 
geht das Technologieunter-
nehmen…

mehr lesen

ARTESA: EINFACH. ALLES. 
AUF EINEN BLICK.
Wir, die Artesa GmbH, sind 
ein junges IT-Unternehmen 
mit Sitz in Rostock. Unsere 
intuitive, cloudbasierte Soft-
ware Artesa unterstützt klei-
ne und große Handwerksbe-
triebe bei der Werkstatt- und 
Montageplanung. Zu viel un-
organisierte Kommunikation, 
aufwändige Planungsände-
rungen, unübersichtliche Ex-
cel-Tabellen und…

mehr lesen

BOBCAT BRINGT 
TELEMATIKSYSTEM 
MACHINE IQ AUF 
DEN MARKT
Bobcat hat das neue Tele-
matiksystem Machine IQ auf 
den Markt gebracht, mit dem 
Kunden jederzeit, überall und 
von jedem Gerät aus Zugriff 
auf die Daten ihrer Maschi-
nen haben. Bobcat Machine 
IQ ermöglicht Kunden den 
Zustand ihrer Maschinen zu 
überprüfen und Informatio-
nen zur Verbesserung…

mehr lesen

DER VDBUM SUCHT 
DIE BESTEN
Der VDBUM hat sich das The-
ma Nachwuchsarbeit nicht 
nur auf die Fahnen geschrie-
ben, er wird mit zahlreiche 
Aktionen immer wieder selbst 
aktiv. Eine davon ist der Azu-
bi-Cup, genauer gesagt: Die 
Deutschen Meisterschaften 
im Steuern von Baumaschi-
nensimulatoren. Sie wurden 
2021/22 erstmals veranstaltet. 
Mit dem Regionalausscheid 
Süd startet…

mehr lesen

AUF DEM WEG ZU EINER 
GRÜNEN BAUBRANCHE – 
MARKTPLATZ FÜR 
GEBRAUCHTE 
BAUMASCHINEN 
SETZT SICH FÜR EINEN 
SINNESWANDEL ZU 
NETTO-NULL EIN
Während die Hersteller von 
Baumaschinen und die Gigan-
ten der Baubranche intensiv 
an der Elektrifizierung, der 
CO2-neutralen Produktion 
und an Nachhaltigkeitsinitia-
tiven arbeiten, zögern klei-
nere…

mehr lesen

VOLVO TRUCKS ZEIGT 
ELEKTROMOBILITÄT UND 
NEUE DIGITALE SERVICES 
AUF DER TRANSPORT 
LOGISTIC 2023
Volvo Trucks präsentiert sich 
auf der transport logistic auf 
dem Messegelände in Mün-
chen vom 9. bis 12. Mai 2023 
unter dem Leitbild TOGE-
THER TOWARDS ZERO. Im 
Fokus stehen die Elektro-
mobilität und die neuen un-
terstützenden Services von 
Volvo Connect. Der Stand ist 
in Halle A6…

mehr lesen

https://press.lectura.de/de/article/oem-versus-nachruest-telematik/61209
https://press.lectura.de/de/article/conticonnect-2-0-advanced-alle-vorteile-des-digitalen-reifenmanagements-in-einer-loesung/60850
https://press.lectura.de/de/article/artesa-einfach-alles-auf-einen-blick/61169
https://press.lectura.de/de/article/bobcat-bringt-telematiksystem-machine-iq-auf-den-markt/61030
https://press.lectura.de/de/article/der-vdbum-sucht-die-besten/60890
https://press.lectura.de/de/article/auf-dem-weg-zu-einer-gruenen-baubranche-marktplatz-fuer-gebrauchte-baumaschinen-setzt-sich-fuer-einen-sinneswandel-zu-netto-null-ein/61053
https://press.lectura.de/de/article/volvo-trucks-zeigt-elektromobilitaet-und-neue-digitale-services-auf-der-transport-logistic-2023/60932
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ZEPPELIN KONZERN 
ERWIRBT CP APS 
IN DÄNEMARK
Der Zeppelin Konzern über-
nimmt CP ApS, eines der füh-
renden Vermietunternehmen 
in Dänemark. Mit der Akqui-
sition baut Zeppelin seine 
internationalen Aktivitäten 
weiter aus und stärkt sein 
Vermietgeschäft. Nach Frei-
gabe der Transaktion durch 
die zuständige Kartellbehör-
de wird der Vollzug Ende Mai…

mehr lesen

KLICKRENT HAT 
KUNDENSTAMM 2022 
MEHR ALS VERDOPPELT
Die Mietplattform Klickrent 
hat ihr erstes vollständiges 
Geschäftsjahr seit der Aus-
gründung aus dem Zeppelin 
Lab erfolgreich abgeschlos-
sen: Mit einem Plus von 130 
Prozent konnte Klickrent im 
vergangenen Jahr seinen 
Kundenstamm mehr als ver-
doppeln. Die Anzahl der Auf-
träge stieg im gleichen Zeit-
raum um…

mehr lesen

WEITERE 
ERSTHERSTELLER 
BESTÄTIGTEN IHRE 
PRÄSENZ AUF DER IRE- 
UND APEX-MESSE IN 
MAASTRICHT
Die Messen finden vom 6. bis 
8. Juni in den Niederlanden 
statt und decken sämtliche 
Sektoren der Anlagenver-
mietung ab. Hier wird das 
Neueste im Bereich Hebe-
bühnen, kompakte Baugeräte 
und Mietsoftware ausgestellt. 
Fast 200 Lieferanten präsen-
tieren sich auf…
mehr lesen

EURORENT VEREINFACHT 
MIT MCS SÄMTLICHE 
PROZESSE SEINER 
FREMDVERMIETUNG
Mit der Einführung von MCS 
Rental Software hat Eurorent 
die Effizienz seiner Anlagen-
vermietung deutlich verbes-
sert. Angesichts des rasan-
ten Wachstums in den letzten 
Jahren suchte das deutsche 
Vermietungsunternehmen 
nach einer zuverlässige Ver-
mietsoftware, um seine bis-
herige Lösung zu ersetzen…

mehr lesen

BAMAG AG WIRD NEUER 
HÄNDLER FÜR HYUNDAI-
FLURFÖRDERZEUGE IN 
DER SCHWEIZ
Seit dem 1. Mai 2022 ist die 
in Regensdorf bei Zürich an-
sässige BAMAG AG Haupt-
händler für Hyundai-Flur-
förderzeuge in der Schweiz. 
Bereits seit 2004 vertreibt 
dieses auf komplexe Investi-
tionsgüter spezialisierte Han-
delsunternehmen mit derzeit 
30 Mitarbeiter/innen das ge-
samte…

mehr lesen

MCS RENTAL 
SOFTWARE VEREINFACHT 
DIE AUSLIEFERUNG VON 
MIETGERÄTEN MIT NEUEN 
MOBILEN FUNKTIONEN
MCS Rental Software präsen-
tiert zwei neue Funktionen, 
mit denen Vermietungsunter-
nehmen ihre Geräte effizien-
ter an ihre Kunden ausliefern 
können. Ohne den Check-out 
Prozess würden Vermieter in 
der Regel die zu liefernden 
Mietgeräte aus dem… 

mehr lesen

Wer mit der Baubranche zu tun hat hört 
immer wieder das Wort „Telematik“. 
LECTURA Press hat sich dem Thema 
gewidmet und einen Spezialisten hier-
für gefunden. Ulric Rechtsteiner, Ge-
schäftsführer von AREAL CONTROL 
GmbH hat sich die Mühe gemacht uns, 
unseren Lesern und Leserinnen alles 
Wissenswertes über „Telematik“. Das 
Ergebnis ist eine Reihe von 5 interes-
santen Artikel, die wir Ihnen nach und 
nach präsentieren.

Lesen Sie hier den 1. Artikel „Zu-
kunft der Telematik“ und informieren 
Sie sich bei LECTURA Press über die 
nächsten Artikel.

Telematik für 
Praktiker – 
Zukunft der 
Telematik

Ulric E.J. Rechtsteiner | GF, AREALCONTROL GmbH | Stuttgart | 2.5. 2023

Ulric E.J. Rechtsteiner, GF, AREALCONTROL GmbH
Bildquelle: AREALCONTROL

https://press.lectura.de/de/article/zeppelin-konzern-erwirbt-cp-aps-in-daenemark/61021
https://press.lectura.de/de/article/klickrent-hat-kundenstamm-2022-mehr-als-verdoppelt/60785
https://press.lectura.de/de/article/weitere-ersthersteller-bestaetigten-ihre-praesenz-auf-der-ire-und-apex-messe-in-maastricht/61132
https://press.lectura.de/de/article/eurorent-vereinfacht-mit-mcs-saemtliche-prozesse-seiner-fremdvermietung/61133
https://press.lectura.de/de/article/bamag-ag-wird-neuer-haendler-fuer-hyundai-flurfoerderzeuge-in-der-schweiz/60749
https://press.lectura.de/de/article/mcs-rental-software-vereinfacht-die-auslieferung-von-mietgeraeten-mit-neuen-mobilen-funktionen/61191
https://press.lectura.de/de
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ZUKUNFT DER TELEMATIK
Die Baubranche ist eine der wichtigsten 
Branchen weltweit und die Einführung der 
Telematik hat in den letzten Jahren zu einer 
deutlichen Verbesserung der Arbeitsprozes-
se und -effizienz beigetragen. Die Telematik 
ermöglicht es, Maschinen und Geräte, sowie 
Arbeitsabläufe und Prozesse miteinander zu 
vernetzen und somit eine bessere Steuerung 
und Überwachung zu gewährleisten.

In Zukunft wird die Telematik in der Bau-
branche eine noch größere Rolle spielen. 
Eine Entwicklung ist die Integration von auto-
nomen Fahrzeugen und Robotern in Baupro-
jekten, in der Branche „CoBots“ genannt, also 

„kollaborierende Roboter“. Diese können so-
wohl bei der Materiallogistik als auch bei der 
Durchführung von Bauarbeiten eingesetzt 
werden. Durch die Vernetzung dieser auto-
nomen Systeme kann die Baubranche zudem 
effizienter und sicherer gestaltet werden.

Ein weiterer wichtiger Aspekt ist die Ein-
führung von Augmented Reality (AR) und 
Virtual Reality (VR) in der Baubranche. Durch 
den Einsatz von AR- und VR-Technologien 
können Bauarbeiter beispielsweise virtuelle 
Pläne einsehen oder Anweisungen in Echt-
zeit erhalten. Dies kann zu einer schnelleren 
und präziseren Ausführung von Bauarbei-
te führen.

Die Telematik kann auch dazu beitragen, 
die Nachhaltigkeit in der Baubranche zu ver-
bessern. Durch die Vernetzung von Maschi-

nen und Geräten können Energieverbrauch 
und Emissionen reduziert werden. Die Tele-
matik kann außerdem dazu beitragen, dass 
Materialien und Ressourcen effizienter ein-
gesetzt werden, was wiederum zur Scho-
nung der Umwelt beiträgt.

Zusammenfassend lässt sich sagen, dass 
die Telematik in der Baubranche eine große 
Zukunft hat. Die Integration von autonomen 
Systemen, AR- und VR-Technologien sowie 
die Steigerung der Nachhaltigkeit werden 
dabei eine wichtige Rolle spielen. Die Bau-
branche wird durch die Telematik effizien-
ter, sicherer und umweltfreundlicher gestal-
tet werden.

Die Telematik wird in der Baubranche nicht 
nur bei der Überwachung von Baustellen und 
Maschinen eingesetzt, sondern auch bei der 
Automatisierung von Abrechnungsprozes-
sen. Mithilfe von Telematik-Systemen kön-
nen zum Beispiel Arbeits- und Fahrzeiten 
erfasst und automatisch in die Abrechnung 
übernommen werden. Das spart Zeit und 
reduziert Fehler bei der manuellen Erfassung.

Auch die Disposition und Tourenplanung 
können durch die Telematik vereinfacht wer-
den. Mit Hilfe von GPS-Tracking-Systemen 
können die Standorte von Fahrzeugen in 
Echtzeit erfasst werden, was eine optimale 
Steuerung der Logistikprozesse ermöglicht. 
Die Tourenplanung kann somit effizienter und 
kostengünstiger gestaltet werden.

Telematikdaten führen  
zu höherer Maschinenverfügbarkeit 
und geringerem Wartungsaufwand
Bildquelle: AREALCONTROL

AREALCONTROL: Digitale Baustelle
Bildquelle: AREALCONTROL

Künstliche Intelligenz wie Machine Learning 
kann auch in der Baubranche für eine voraus-
schauende Wartung eingesetzt werden. Mit 
Hilfe von Sensoren können Maschinendaten 
erfasst und analysiert werden, um drohende 
Ausfälle vorherzusagen und entsprechen-
de Wartungsarbeiten einzuplanen. Dadurch 
kann die Verfügbarkeit von Maschinen und 
Geräten erhöht werden und teure Repara-
turen vermieden werden.

Ein weiterer wichtiger Aspekt der Tele-
matik in der Baubranche ist die sogenannte 
Werkstatt 4. 0. Durch die Vernetzung von 
Maschinen und Geräten können Wartungs- 
und Reparaturarbeiten automatisch geplant 
und durchgeführt werden. Auch hier kommt 
Machine Learning zum Einsatz, um beispiels-
weise den Verschleiß von Bauteilen vorher-

zusagen und die nötigen Ersatzteile recht-
zeitig zu bestellen.

Insgesamt bietet die Telematik in der 
Baubranche ein großes Potenzial für eine 
effizientere und präzisere Steuerung von 
Arbeitsprozessen. Die Automatisierung 
von Abrechnungsprozessen, vereinfachte 
Disposition und Tourenplanung sowie die 
Nutzung von künstlicher Intelligenz für eine 
vorausschauende Wartung und Werkstatt 4.0 
werden die Baubranche in Zukunft nachhaltig 
verändern und für neue Herausforderungen 
und Chancen sorgen.

NEUGIERIG GEWORDEN? 
LESEN SIE IN KÜRZE 
DIE FORTSETZUNG

„OEM- versus Nachrüst-Telematik“

http://www.mcsrentalsoftware.com/
https://press.lectura.de/de/article/oem-versus-nachruest-telematik/61209
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RodRadar hat eine Nischentechnologie 
und -plattform entwickelt, die automa-
tisch unterirdische Versorgungsinfra-
strukturen in Echtzeit und direkt vor 
Ort aufspürt, ohne dass eine Experten-
analyse erforderlich ist. Patrik Eder, 
Redakteur bei LECTURA, sprach mit 
Moshe Dalman, CEO und Mitgründer, 
und Yuval Barnea, VP Sales und Mar-
keting bei RodRadar, über die Live-Ra-
dartechnologie und ihre Entwicklung, 
Anwendungen, wichtige Märkte, Fall-
studien und Datenerfassung.

PE: Können Sie uns Ihre Technologie, Live 
Dig Radar, im Detail vorstellen? Wer sind die 
vorgesehenen Nutzer und Kunden?

MD: Der Nutzer ist der Betreiber in der Bag-
gerkabine. Zu den Kunden gehören alle Be-
teiligten entlang der gesamten Wertschöp-
fungskette, die von Versorgungsausfällen 
betroffen sind, die zu Verzögerungen und 
Ausfallzeiten führen und Schadenersatz-
ansprüche nach sich ziehen können. Dazu 
gehören der Bauunternehmer, das Versor-
gungsunternehmen, die Stadtverwaltung, 
der Bauherr – alle sind in irgendeiner Wei-

RodRadar –  
Einzigartige Live  
Dig Radar® (LDR)-
Technologie aus 
Israel ist bereit, 
Standardgrabungs-
prozesse zu trans-
formieren

se betroffen. LDR Excavate™ kann Ver-
sorgungsausfälle mit einer einzigartigen 
Technologie verhindern, indem es sich auf 
den Betreiber in der Kabine konzentriert.

PE: Das Ziel ist also, das Leben des Betrei-
bers zu erleichtern?

MD: Ja, und aus technologischer Sicht sind 
wir sehr stolz darauf, dass wir dem Betrei-
ber in der Kabine Zugang zu der Spitzen-
technologie des LDR geben können. Es 
handelt sich um eine völlig neue Version 
des Bodenradars, die in der Lage ist, alle 
Arten von Versorgungsleitungen in jeder 
Tiefe, auch in den flachsten, und in ver-
schiedenen Bodenarten zu erkennen.

YB: Eines der größten Probleme in der 
Branche ist, dass niemand wirklich weiß, 
wo sich die Versorgungsnetze befinden. 
Selbst wenn man eine Vermessung durch-
führt, ist diese zwangsläufig ungenau. Wie 
Moshe schon sagte, geben wir dem Be-
treiber ein unabhängiges Werkzeug an 
die Hand, mit dem er Versorgungsnetze 

auf der Baustelle in Echtzeit aufspüren 
und vermeiden kann, ohne dass ein Ex-
perte hinzugezogen werden muss. Die 
LDR-Technologie ist sehr einfach zu be-
dienen – jeder kann sie anwenden – und 
das ist entscheidend.

PE: Wie lange haben Sie das Produkt ent-
wickelt?

MD: Wir brauchten etwa 6 Jahre intensiver 
Forschung und Entwicklung, bis wir ein gut 
funktionierendes Radarsystem hatten, das 
wir auf den Markt bringen konnten. Das 
LDR-Produkt wurde in Israel entwickelt 
und getestet.

PE: Sind mehrere Benutzer- oder Bediener-
profile pro LDR-Gerät möglich?

YB: Ja, absolut. Jeder Baggerfahrer kann 
die LDR-Technologie unabhängig nutzen. 
Und das bietet dem Bauunternehmer einen 
großen Mehrwert, da er die Betriebsdaten 
jederzeit sehen kann und weiß, welcher 
Baggerführer richtig arbeitet. Das ist natür-
lich ein zusätzlicher Wert, aber das Wich-

Yuval Barnea, VP Vertrieb und Marketing bei RodRadar
Bildquelle: RodRadar

Moshe Dalman, CEO und Mitbegründer von RodRadar
Bildquelle: RodRadar
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tigste ist die Sicherheit – die Vermeidung 
von Versorgungsleitungen, die Verbesse-
rung der Produktivität und natürlich die 
entscheidende Rolle, die LDR beim Schutz 
der Umwelt spielt. Stellen Sie sich vor, je-
mand stößt gegen eine Ölpipeline – der 
Schaden könnte enorm sein. Neben allem 
anderen ist LDR also auch grün.

PE: Welches sind neben Israel die wich-
tigsten Märkte für Sie?

YB: Jeder in der Bau- und Grabungsbran-
che, der auf Versorgungsnetze trifft, ist 
unser Zielmarkt! Aber die Hauptschwer-
punkte liegen derzeit in den Vereinigten 
Staaten und Europa sowie in Australien 

– dort kennt man sich mit dem Problem 
und seinen Auswirkungen aus. Wenn wir 
speziell über Europa sprechen, würde ich 
sagen, dass es sehr offen für neue Tech-
nologien ist und die meisten innovativen 
Produkte sehr schnell angenommen wer-
den, auch in Deutschland, dem Vereinigten 
Königreich, Skandinavien usw. Wir kon-
zentrieren uns also auf die Märkte, die mit 
dem Problem vertraut sind und den Wert 
von LDR verstehen.

PE: Es scheint, dass die am weitesten ent-
wickelten Märkte für Sie am wichtigsten 
sind. Würden Sie auch gerne versuchen, in 
weniger entwickelte Märkte wie den afrika-
nischen Markt oder Asien und den Nahen 
Osten vorzudringen?

MD: Ja, wir werden versuchen, diese Märkte 
zu einem späteren Zeitpunkt zu erschließen.

YB: Ich kann Ihnen ein Beispiel für einen 
entwickelten Markt in Asien nennen, wo 
es ein großes Potenzial gibt – Japan. Dort 
wird tatsächlich viel Geld in den Bau inves-
tiert – viele japanische Unternehmen holen 
sehr große Bauunternehmen aus anderen 
Ländern herüber – und trotzdem werden 
die Versorgungsnetze getroffen. Unser Ziel 
ist es, uns systematisch darauf zu konzen-
trieren, das zu liefern, was in allen Teilen 
der Welt gebraucht wird.

PE: Würden Sie sagen, dass die wichtigsten 
Anwendungsgebiete die Stadtgebiete sind?

MD: Nicht unbedingt. LDR ist überall dort 
anwendbar, wo es Versorgungsnetze gibt. 
Das kann ein städtisches Gebiet sein, aber 
auch ein Dorf, ein Flughafen, ein Kranken-

Das Live Dig Radar ist in den Baggerlöffel integriert
Bildquelle: RodRadar

haus, ein Armeestützpunkt – immer dann, 
wenn jemand graben muss, um z. B. Re-
paraturen durchzuführen, und nicht weiß, 
wo die Versorgungsnetze vergraben sind. 
Sie alle sind unsere Kunden.

PE: Können Sie kurz eine Fallstudie eines 
Ihrer Kunden beschreiben?

YB: Wir beginnen in Aspen, Colorado. Stuts-
man & Gerbaz – einer unserer Kunden hier 
auf der ConExpo – ist sehr fortschrittlich, 
und das Letzte, was sie tun wollen, ist, auf 
Versorgungsnetze zu stoßen. Sie wissen, 
dass es eine ständige Wissenslücke gibt, 
wenn es darum geht, wo sich unterirdische 
Versorgungsnetze befinden. Dann beka-
men sie das LDR-Gerät. Ein Mitarbeiter 
der Stadtverwaltung von Aspen sah, was 
sie damit machten, und sagte: „Ich werde 
niemanden mehr einstellen, der nicht das 
Live Dig Radar hat.“ Das ist enorm. Er hat 
die Auswirkungen verstanden. Mit Live Dig 
Radar kann man endlich in den Boden se-
hen, und das verändert den Aushub völlig.

Ein weiteres Beispiel ist Haskell, ein 
sehr großes Bauunternehmen, das ein 
großartiger Partner war. Sie waren das 

erste Unternehmen, das Live Dig Radar 
im Feld einsetzte. Die Mitarbeiter auf der 
Baustelle nutzen es gerne und sein Wert 
hat sich immer wieder bewährt.

In Deutschland gibt es die Firma 
Weiss GmbH in Baden-Baden, die nach Is-
rael kam, um das Produkt zu testen. Nach 
einer Minute, in der unser Betreiber es be-
nutzte, sagten sie: „ Entschuldigung. Bitte 
steigen Sie aus“. Oliver, die dritte Genera-
tion dieses Bauunternehmers, setzte sich 
an die Maschine und erkannte die Versor-
gungseinrichtungen auf Anhieb. Sein Be-
treiber, der seit 45 Jahren in der Branche 
tätig ist und seit 25 Jahren bei Weiss arbei-
tet, sagte, dass das Live-Grabungsradar 
die nützlichste Technologie ist, die er je 
benutzt hat.

PE: Haben Sie keine Angst, dass jemand 
hierher oder zu einer ähnlichen Messe 
kommt und versucht, Ihre einzigartige Tech-
nologie zu kopieren, sie zu stehlen? Solche 
Messen könnten ein Risiko darstellen.

YB: Es ist immer ein Risiko, aber es gibt eine 
Reihe von Aspekten, die die Lösungen von 
RodRadar so einzigartig machen, dass sie 

Der Baggerfahrer kann den Status der Live Dig Radar-Erkennung auf dem LDR 
Visualize™-Display in der Baggerkabine verfolgen
Bildquelle: RodRada
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schwer zu kopieren sind. Einer davon ist 
das widerstandsfähige und robuste Bo-
denradarsystem, das in einen Baggerlöffel 
integriert ist. Hinzu kommt, dass die LDR-
Technologie für den Betreiber einfach zu 
bedienen ist, was einen großen Wert dar-
stellt. Ich bin sicher, dass es Leute gibt, 
die das System kopieren wollen, und das 
ist auch in Ordnung. Wir freuen uns sehr, 
auf den globalen Markt vorzudringen, und 
Sie können die Begeisterung sehen, was 
bedeutet, dass viele Unternehmen versu-
chen werden, das zu erreichen, was wir 
erreicht haben. Ich vermute, dass sie auf 
viele Herausforderungen stoßen werden, 
die wir bereits gemeistert haben.

MD: Wir glauben, dass wir noch ein paar 
Jahre Zeit haben, bevor jemand das, was 
wir tun, nachahmen kann. Bis sie Proto-
typen herstellen, werden wir schon sehr 
weit sein.

PE: Wie sieht es mit der Datenerfassung 
aus? Können Sie die erfassten Daten ir-
gendwo speichern und später den Zugriff 
darauf ermöglichen?

MD: Die Datenerfassung und -verwaltung 
ist ein wichtiger Teil unserer zukunftsorien-
tierten Strategie. Wir wollen den Betreibern, 
den Auftragnehmern, den Kommunen und 
allen in der Wertschöpfungskette, die die 
vom System erfassten Daten nutzen kön-
nen, einen Mehrwert bieten.

PE: Können Sie die Daten wiederherstellen, 
wenn zum Beispiel jemand den Zugang zu 
Ihrer Website verliert?

YB: Zunächst einmal können sie ihre histori-
schen Informationen auf ihrem Tablet sehen. 
Das Backoffice oder die Geschäftsleitung 
des Auftragnehmers kann jedoch auf das 

LDR-Portal zugreifen, sobald wir ihnen Zu-
gang gewähren, und sehen, was getan wur-
de, was entdeckt wurde und von welchen 
Maschinen. Das ist für die Auftragnehmer 
von großem Wert. Dies ist ein entscheiden-
der Schritt, aber erst der Anfang. Wir sind 
dabei, Lösungen für viele andere Branchen 
zu entwickeln und dem Ökosystem einen 
höheren Wert zu verleihen.

PE: Sie haben bereits erklärt, dass einer Ih-
rer Kunden das israelische Verteidigungs-
ministerium ist…

YB: Sie haben es benutzt, aber die Daten 
sind vertraulich. Es ist sehr schwierig, die 
Standorte aufzusuchen, aber Gebiete wie 
Militärbasen haben das gleiche Problem wie 
andere. Niemand weiß wirklich, wo die Ver-
sorgungsnetze liegen. Stellen Sie sich ein-
mal vor, jemand beschädigt eine Glasfaser-
leitung, die in einen sehr sensiblen Bereich 
führt, und alle Leitungen sind lahm gelegt. 
Die Auswirkungen können enorm sein.

MD: Wir konzentrieren uns derzeit auf die 
zivile Anwendung unserer Technologie zur 
Vermeidung von Versorgungsausfällen. Der 
Baumarkt ist groß genug und es gibt mehr 
als genug Möglichkeiten, ohne militärische 
Anwendungen zu verfolgen.

YB: Ich möchte noch eine Sache sagen. Ha-
ben Sie das Bipartisan Infrastructure Law 
in den USA gesehen? Das bedeutet, dass 
es eine Menge Investitionen in Infrastruktur 
und Straßen geben wird. Verstehen Sie 
also, dass die Zahl der Versorgungsnet-
ze, die in den Boden verlegt werden, auch 
deren Verletzbarkeit verstärkt. Wir wollen 
uns daran beteiligen und unser Bestes tun, 
um alle möglichen Versorgungsausfälle zu 
reduzieren.

Trackunit, dänischer Anbieter von 
Flottenmanagementlösungen, will die 
Bauindustrie vernetzen und Ausfall-
zeiten vermeiden. Patrik Eder, Redak-
teur bei LECTURA, sprach mit David 
Swan, SVP Products bei Trackunit, 
über den Fokus des Unternehmens 
auf den nordamerikanischen Markt, 
Lösungen und Produkte, die auf der 
ConExpo 2023 vorgestellt werden, das 
CO2-Emissionsberichtstool, die Part-
nerschaft mit Cummins, die Akquisi-
tion von Flexcavo und Pläne für den 
Rest des Jahres.

PE: Wie wichtig ist der nordamerikanische 
Markt für Trackunit, wenn man bedenkt, 
dass das Unternehmen aus Europa stammt?

DS: Das ist unglaublich wichtig. Wenn man 
sich die Volumenverteilung ansieht, ent-
fällt der Großteil unserer Einheiten auf den 
nordamerikanischen Markt. Europa wird 
immer wichtig für uns sein, das ist die eine 
Hälfte der Geschichte, aber der nordame-
rikanische Markt besteht aus einigen der 
größten Bauflotten der Welt. Aus diesem 
Grund haben wir eines unserer größten 
Drehkreuze in London, Ontario, Kanada. 
Es unterstützt den nordamerikanischen 

Trackunit 
präsentiert neue 
Standortlösungen 
und ein Tool zur 
Berichterstattung 
von CO2-
Emissionen auf 
der ConExpo 2023
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Markt und sorgt dafür, dass wir uns auf die 
Bedürfnisse unserer nordamerikanischen 
Kunden konzentrieren. Mit der Übernahme 
von ZTR vor einem Jahr haben wir unseren 
Fokus geteilt und sichergestellt, dass wir 
die Hälfte unserer Entwicklungsressour-
cen und Zuschauerzahlen in Nordamerika 
haben… es ist also extrem wichtig für uns.

PE: Würden Sie sagen, dass der Fokus auf 
Europa und Amerika im Moment etwa fif-
ty-fifty ist?

DS: Ja… es ist schwer, das zu beurteilen. 
Europa ist unser Erbe und der Ort, an dem 
wir angefangen haben, aber unsere größ-
ten Kunden sind in Nordamerika.

PE: Schaffen Sie auch Innovationen in den 
USA?

DS: Ja…an beiden Standorten. Unsere In-
genieur- und Ersatzteilteams befinden sich 
in Nordamerika und in Aalborg, Dänemark. 
Wir betreiben z. B. unsere Fähigkeit zur 
Berichterstattung über CO2-Emissionen, 
die unser Ingenieurteam von Nordamerika 
aus betreibt, so dass einige unserer wich-
tigen Produkte dort gebaut werden. Wir 
haben viele Talente und Visionen, und wir 
haben viele davon aus der Akquisition von 
ZTR übernommen, die dem nordamerikani-
schen Markt sehr nahe standen… sie sind 

jetzt ein Teil unseres Unternehmens und 
befinden sich in Nordamerika.

PE: Welche Lösungen und Produkte stellen 
Sie hier auf der ConExpo 2023 vor?

DS: Wir stellen einige Produkte vor. Ei-
nes der spannendsten Produkte ist unser 
Trackunit-Gateway. Damit können unse-
re Kunden in den verschiedenen Phasen 
einer Baustelle über ein äußerst robustes 
Netzwerk verfügen. Während der gesam-
ten Erdbewegungsphase und während des 
Ausbaus und der Fertigstellung können sie 
diese Gateways installieren und mit Hilfe 
von Kin-Tags oder Tags von Drittanbietern 
ständig die nicht mit Energie versorgten 
Anlagen überwachen. Die Idee ist, dass 
Sie diese Gateways auf Ihrer Baustelle in-
stallieren, ähnlich wie Sie Wi-Fi-Knoten 
installieren würden, und was wir dann tun, 
ist zu zeigen, wo Ihre Handwerkzeuge und 
kleine Anbaugeräte sind. Es geht also dar-
um, ein robusteres Netzwerk zu schaffen 
und sicherzustellen, dass wir die Konnek-
tivität während der gesamten Dauer der 
Baustelle bis zum Abschluss unterstützen.

PE: Das war also das erste Produkt, aber 
Sie sagten, dass Sie ein zweites haben…

DS: Ja. Wir haben festgestellt, dass die 
Konnektivität für Bauflotten nicht mehr nur 

David Swan, SVP Products at Trackunit
Image Source: Trackunit

eine Randerscheinung ist, sondern wirklich 
im Mittelpunkt des Geschäfts steht. Es ist 
wie mit der Internetverbindung… wenn das 
Internet ausfällt, würde ich mein Geschäft 
einstellen - ich kann nichts tun. Jetzt haben 
wir gesehen, dass wir uns genauso auf die 
von uns bereitgestellte Konnektivität ver-
lassen, um in den Mittelpunkt der Geschäf-
te unserer Kunden zu rücken. Man muss 
immer wissen, welche Geräte verfügbar 
sind, welche Geräte in Betrieb sind, wie der 
Status ist, welche Daten übertragen wer-
den, welche weniger Daten übertragen als 
sie sollten, welche Profile auf diesen Gerä-
ten verfügbar sind. Da wir sehen, dass dies 
zu einem kritischen Geschäftsinstrument 
geworden ist, gibt es unseren Kunden im 
Grunde ein Toolcenter, mit dem sie nach-
vollziehen können, dass ihr Betrieb so läuft, 
wie er laufen soll.

PE: Können Sie nun etwas näher auf das 
neue CO2-Berichtstool eingehen?

DS: Ja, absolut. Wir haben unser unglaub-
liches Volumen an Maschinen innerhalb der 
Tracking-Plattform genutzt, um ein Modell 
zu erstellen. Was wirklich wichtig ist, ist, 
dass es auf dem Weg in eine Welt, in der die 
Unterstützung von Emissionen zu etwas 
wird, das jedes Bauunternehmen liefern 
muss, Maschinen geben wird, die sehr ge-

naue Daten melden, und es wird Maschi-
nen geben, für die wir ein Modell mit Daten 
benötigen. Die Stärke unserer Produkte 
liegt darin, dass wir eine enorme Anzahl 
von verschiedenen Modellen und Maschi-
nen mit sehr hohen Stückzahlen kennen, 
um ein Modell wirklich genau bewerten zu 
können. Die Emissionsberichterstattung 
reicht von einfachen Betriebsstunden auf 
der Grundlage von Maschinentypen bis hin 
zu sehr genauen, auf dem Kraftstoffver-
brauch basierenden Emissionsberichten 
für einzelne Maschinen. Das bedeutet, dass 
Sie unabhängig von der Komplexität der 
Motoren und Maschinen Ihres Fuhrparks 
eine wirklich hohe Qualität an Genauig-
keit und aussagekräftige Berichte über die 
Maschinen Ihres Fuhrparks erhalten kön-
nen. Wir testen das Tool derzeit mit einigen 
Kunden und beabsichtigen, es im dritten 
Quartal weltweit einzuführen.

PE: Was ist der Zweck der Partnerschaft 
mit Cummins?

DS: Wir sehen Trackunit wirklich als den 
Enabler der Bauindustrie, und die Kon-
nektivität wird immer leistungsfähiger, da 
immer mehr Partner im Ökosystem teil-
nehmen. Die Motorenhersteller liefern ei-
nige der wichtigsten Daten. Wenn man sich 
einen Ausleger oder einen Bagger ansieht, 

Trackunit presented new solutions at ConExpo 2023
Image Source: Trackunit
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ist der Motor die teuerste Komponente der 
Maschine. Das liegt auch an der Produktivi-
tät und an den Problemen und Lösungen. 
Bei einer Partnerschaft mit Cummins geht 
es darum, einen der größten Motorenher-
steller der Welt zu finden und zu verstehen, 
welche Lösungen er für die Konnektivität 
für die Kunden, die seine Maschinen und 
Motoren betreiben, finden kann. Es geht 
darum, sie in unser Ökosystem zu integrie-
ren und unseren Kunden einen einfachen 
Zugang zu schnelleren Lösungen ohne 
Ausfallzeiten zu ermöglichen, um die Pro-
duktivität in der Branche zu steigern.

PE: Trackunit hat kürzlich auch das deut-
sche Start-up-Unternehmen Flexcavo 
übernommen. Was erwarten Sie von dieser 
Übernahme?

DS: Flexcavo macht einige wunderbare Din-
ge, sie kommen den Geschäftsproblemen, 
mit denen Bauunternehmer auf der Bau-
stellenebene konfrontiert sind, sehr nahe. 
Was wir hier tun, ist zu erkennen, dass es 
sich um eine wirklich komplexe Branche 
handelt und dass viele der Segmentreser-
ven wirklich spezifische Probleme und Lö-

sungen haben, die sie benötigen. Durch die 
Übernahme hoffen wir, dieses Fachwissen 
und diese Fähigkeit zu erlangen, um das 
Segment besser bedienen zu können. Das 
Schöne daran ist, dass Flexcavo ein Unter-
nehmen ist, das sich der Beseitigung von 
Ausfallzeiten verschrieben hat. Obwohl sie 
erst vor kurzem Teil der Trackunit-Familie 
geworden sind, hatten wir schon immer 
dieselbe Mission und Leidenschaft für die 
Lösung von Bauproblemen. Wir sind be-
geistert, dass diese Jungs dabei sind. Sie 
sind so tief in die Probleme der Branche 
eingeweiht, sprechen die gleiche Sprache 
wie wir und wollen die gleichen Ziele er-
reichen - das ist eine wunderbare Synergie.

PE: Was sind die Ziele der Trackunit für den 
Rest des Jahres?

DS: Wir haben zwei große Dinge vor. Eines 
davon ist, dass wir an einem Marktplatz 
und einem Software Development Kit (SDK) 
arbeiten. Trackunit ist die Plattform in der 
Branche, wir haben eine Vielzahl von Teil-
nehmern in unserem Ökosystem - wir ha-
ben Kunden, die Erstausrüster sind, Bau-
unternehmen, Vermietungsunternehmen, 

Trackunit aims to connect the construction industry
Image Source: Trackunit

und sie alle versuchen, bestimmte Prob-
leme zu lösen. Wir bewegen uns in Rich-
tung eines Marktplatzmodells und eines 
Plattformmodells, bei dem es ein Softwa-
reentwicklungskit gibt, mit dem Drittanbie-
ter Software auf der Trackunit-Plattform 
veröffentlichen können, so dass sie ihre 
Probleme definieren, sie verfolgen und sich 
wirklich auf diese Nische und die Lösung, 
die sie brauchen, beschränken und wirk-
lich auf den Marktplatz setzen können. Sie 
werden sehen, dass es gegen Ende des 
Jahres auf den Markt kommt.

Die andere große Funktion, an der wir 
gerade arbeiten, und es ist mehr als eine 
Funktion, es ist tatsächlich eine andere Art 
und Weise, wie wir unsere Software fokus-
sieren werden - es ist ein Konzept namens 

„Sites“. Die Idee dahinter ist, dass sich die 
Konnektivitätslösungen in der Branche auf 
Gruppen konzentrieren, die auf einer Lis-

te (von Maschinen) basieren. Wenn man 
sich aber anschaut, wie die Bauindustrie 
arbeitet, dann geht es eigentlich um Bau-
stellen - egal ob es sich um eine Baustelle, 
einen Mietpark oder einen OEM-Logistik-
park handelt. Wir entwickeln eine Reihe von 
Fähigkeiten und Funktionen, die es unseren 
Kunden ermöglichen, Berichte über eine 
Baustelle zu erstellen, einer Baustelle Be-
rechtigungen hinzuzufügen, Maschinen 
automatisch sichtbar zu machen, sobald 
sie eine Baustelle betreten, und alle ihre 
Prozesse und Funktionen auf die zentrale 
Idee zu stützen, dass das, was die Men-
schen in dieser Branche wirklich interes-
siert, die Vorgänge auf der Baustelle sind. 
Das wird für viele unserer Kunden eine 
echte Superleistung sein, und unser Ziel 
ist es, das Projekt bis zum Ende des Jahres 
zu starten.

Hydrema Baumaschinen GmbH
Tel: 03643 461 210
mwe@hydrema.com
www.city-bagger.de
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Entdecken Sie QIKY in unserem Inter-
view mit den Gründern Philipp Ellsä-
ßer und Simon Gies. Wir haben über 
die Geschichte des Start-ups, das 
Produktportfolio, den Kundenstamm, 
wichtige Märkte und Zukunftspläne 
gesprochen.

LECTURA stellt QIKY 
vor, ein deutsches 
Start-up für digitale 
Dokumentation

Philipp Ellsäßer and Simon Gies
QIKY Gründer

L: Wann und von wem wurde Ihr Unter-
nehmen gegründet und wie entstand die 
Idee dazu?

PE, SG: Im Juni 2021 gründeten Philipp Ell-
säßer und Simon Gies die nach Ihnen be-
nannte GbR. Ziel war die einfache Integra-
tion von Informationen an der Baumaschine. 
Daraus entstand ihr erstes Produkt: das 
digitale Typenschild von QIKY. Mit genau 
diesem Produkt ist QIKY seit 2022 auf dem 
Markt und darf sich seit April offiziell QIKY 
GmbH nennen.

QIKY ist ein Akronym und steht für: 
Quick Information Key oder auch „der 
schnelle Informationsschlüssel“. Mit dieser 
Zielsetzung wurden letztes Jahr zahlreiche 
neue Produkte entwickelt, die eine Kom-
munikation zwischen den verschiedenen 
Akteuren der Bauindustrie vereinfachen.

L: Welches(e) Problem(e) löst Ihr Pro-
dukt? Können Sie Ihr Kundenspektrum 
eingrenzen?

PE, SG: Hersteller von Baumaschinen und 
Anbaugeräten, aber auch Baufirmen und 
Vermieter sind verpflichtet die wichtigs-
ten Informationen Ihrer Produkte jederzeit 
vorweisen zu können. Dabei werden neben 
Handbüchern und technischen Datenblät-
tern vor allem Übergabedokumente, Unter-
weisungen und Prüfungen benötigt. Gerade 
wenn externe Prüforganisationen einen Ein-
blick wünschen, fehlen die rechtlich wichti-
gen Unterlagen und die Suche beginnt.

QIKY hilft nicht nur bei der Suche, 
sondern macht diese überflüssig, da wir 
alle Informationen direkt an die Maschine 
bringen. Dabei ist es wichtig dies möglichst 
unkompliziert zu gestalten. Daher können 
mit einem einfachen QR-Code Scan die 

wichtigsten Informationen direkt abgerufen 
werden, ganz ohne die zusätzliche Instal-
lation weiterer Applikationen.

QIKY bietet die richtige Lösung so-
wohl für Hersteller als auch Unternehmen 
mit einem bestehenden Fuhrpark, um die 
wichtigsten Informationen direkt am Pro-
dukt zu halten. In unserer Web-Software 
entsteht ein digitaler Zwilling, der den 
kompletten Lebenszyklus einer Maschine 
begleitet und mit jeglichen Erweiterungen 
und Schnittstellen ergänzt werden kann.

L: Auf welche Märkte/Regionen konzen-
trieren Sie sich und wo möchten Sie ex-
pandieren?

PE, SG: Aktuell ist QIKY vor allem auf dem 
deutschsprachigen Markt etabliert, hat 
aber durch Kunden wie Kinshofer und Räd-
linger mittlerweile auch den europäischen 
Markt für sich entdeckt. Zielsetzung bleibt 
vorerst ein solides Programm für die Bau-
industrie im europäischen Markt auszustel-
len. Allerdings gibt es schon vereinzelnde 
Projekte und Ideen die in Richtung USA 
arbeiten. Der Marktfokus liegt derzeit im 
Bausektor und verwanden Industriezwei-
gen, die mit unseren Produktportfolie be-
dient werden können. QIKY steht allerdings 
vor weitreichenden Entwicklungen, die uns 
immer weitere Märkte und Regionen er-
möglichen.

Kontaktieren Sie QIKY

Philipp Ellsäßer und Simon Gies, 
QIKY Gründer
Email: info@qiky.net
Web: www.qiky.net

mailto:info%40qiky.net?subject=
http://www.qiky.net
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Lernen Sie die POWERTECH Inter-
national GmbH in unserem Interview 
mit dem Geschäftsführer und Gründer 
Mario Sauer kennen. Wir haben über 
die Geschichte des Start-ups, das 
Produktportfolio, den Kundenstamm, 
wichtige Märkte und Zukunftspläne 
gesprochen.

LECTURA  
stellt POWERTECH 
International vor, 
ein deutsches 
Start-up für 
Feuerlösch
systeme

L: Wann und von wem wurde Ihr Unter-
nehmen gegründet und wie entstand die 
Idee dazu?

MS: POWERTECH International GmbH 
wurde 2019 durch mich (Mario Sauer) ge-
gründet. Die Idee entstand dadurch, dass 
ich (20 jährige Erfahrung mit Brandbe-
kämpfungssystemen auf Fahrzeugen) bei 
der Montage und dem Service von Wett-
bewerbsprodukten auf Produktprobleme 
stieß. Diese wurden bei den jeweiligen 
Herstellern nicht verfolgt und gefühlt ig-
noriert. Nachdem dies bei verschiedenen 
Herstellern passierte entschloss ich mich 
ein eigenes Unternehmen zur Herstellung 
von Feuerlöschsystemen zu gründen. In 
diesem Unternehmen unterliegen die Pro-
dukte einer konstanten Überprüfung und 
Weiterentwicklung zum Wohle der Kunden 
hinsichtlich Montage, Funktionalität, Ver-
lässlichkeit und Ökonomie.

L: Welches(e) Problem(e) löst Ihr Produkt? 
Können Sie Ihr Kundenspektrum eingrenzen?

MS: Unser Produkt löst die Probleme von 
Fahrzeugbränden, deren Entstehung im 
Motorraum oder im Schaltschrank zu su-
chen sind. Brände werden in der Entste-

hung detektiert und automatisch gelöscht. 
Optional auch mit Handauslöser zusätzlich 
kombinierbar.

Das Kundenspektrum reicht von Her-
stellern, Händlern, Serviceunternehmen 
bis zu Anwendern/Betreibern von Bauma-
schinen, Mining- u. Bergbaugeräten, Tun-
nelbaumaschinen und Vortriebsmaschi-
nen bis hin zu Reisebussen und Bussen im 
ÖPNV nach UN ECER107

L: Auf welche Märkte/Regionen konzen-
trieren Sie sich und wo möchten Sie ex-
pandieren?

MS: Wir konzentrieren uns aktuell auf den 
D-A-CH Markt und möchten nach ganz 
Europa in den genannten Märkten expan-
dieren.

Get in touch with 
POWERTECH International GmbH

Mr. Mario Sauer,
Founder and Managing Director
Phone: 06401 225997-0
Email: Info@powertech-international.com
Web: www.powertech-international.com

Herr Mario Sauer
Gründer und Geschäftsführer POWERTECH International GmbH

mailto:Info%40powertech-international.com?subject=
http://www.powertech-international.com
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LECTURA stellt  
Artesa vor,  
ein deutsches  
Start-up, das eine 
Softwareplattform für 
die Workload-Planung 
betreibt

Marvin Fink 
Artesa Mitgründer & Geschäftsführer

Erfahren Sie mehr über Artesa GmbH in 
unserem Interview mit Firmengründer 
Marvin Fink. Wir haben die Geschichte 
des Start-ups, das Produktportfolio 
des Unternehmens, den Kundenkreis, 
wichtige Märkte und Zukunftspläne 
kennengelernt.

L: Wann und von wem wurde Ihr Unter-
nehmen gegründet und wie entstand die 
Idee dazu?

MF: Die Artesa GmbH wurde Anfang 2022 
von den beiden Wirtschaftsingenieuren 
Frederik Schmatz und mir, Marvin Fink, in 
Rostock gegründet. Frederik brachte den 
informationstechnischen Hintergrund mit, 
ich den betriebswirtschaftlichen. Wir hat-
ten beide Verbindungen zu Handwerk und 
Industrie, was eine optimale Ergänzung 
darstellte. Die ersten Schritte zur Grün-
dung haben wir bereits während unse-

Marvin Fink and Frederik Schmatz
Artesa GmbH Gründer
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rer Tätigkeiten am Fraunhofer Institut für 
Großstrukturen in der Produktionstechnik 
(IGP) in Rostock vorbereitet. Die Idee zur 
Gründung entstand 2017 aus einer Koope-
ration zwischen einem großen norddeut-
schen Treppenbauunternehmen und dem 
Fraunhofer Institut. Nach dem erfolgrei-
chen gemeinsamen Projekt, an dem wir 
maßgeblich beteiligt waren, haben wir uns 
entschlossen, aus der Idee und dem ers-
ten Prototyp ein eigenständiges Start-up 
zu gründen. Mit der Auszeichnung „Zu-
kunftspreis Handwerk 2021“ der Hand-
werkskammer Schwerin und einer Grün-
dungsförderung des Bundesministeriums 
für Wirtschaft und Klimaschutz (BMWK) 
im Rücken entwickelten wir die Software 
gemeinsam mit Handwerksbetrieben aus 
verschiedenen Branchen und Regionen 
Deutschlands eigenständig bis zur Markt-
reife weiter.

L: Welches(e) Problem(e) löst Ihr Produkt? 
Können Sie Ihr Kundenspektrum eingrenzen?

MF: Unsere intuitive, cloudbasierte Soft-
ware Artesa unterstützt kleine und große 
Handwerksbetriebe unterschiedlichster 
Branchen bei der Werkstatt- und Monta-
geplanung. Zu viel unorganisierte Kom-
munikation, aufwändige Planungsände-
rungen, unübersichtliche Excel-Tabellen 
und ausgedruckte Arbeitszettel sollen bei 
der Auftrags- und Mitarbeiterplanung nicht 
mehr zum Alltag gehören. Mit unserer Soft-
ware und der mobilen App können Aufträ-
ge übersichtlich und transparent geplant 
und ausgeführt werden - von der Werkstatt 

bis zur Montage, von der Terminierung bis 
zur Dokumentation und Zeiterfassung. Es 
entsteht eine geordnete Kommunikation 
zwischen allen Bereichen, ein transparen-
ter Überblick über die Auftragslage und 
mögliche Engpässe sowie eine zentrale 
Quelle für den auftragsbezogenen Infor-
mationsaustausch. Das größte Potenzial 
der Lösung entsteht ab einer Betriebsgrö-
ße von ca. 5 Mitarbeitenden - unabhängig 
davon, ob es sich um die Durchführung von 
Serviceleistungen oder die Abwicklung von 
Großaufträgen handelt.

L: Auf welche Märkte/Regionen konzen-
trieren Sie sich und wo möchten Sie ex-
pandieren?

MF: Wir konzentrieren uns derzeit auf den 
deutschsprachigen Markt und sind auf-
grund unserer Herkunft und Partnerschaf-
ten hauptsächlich in Nord-, Mittel- und 
Ostdeutschland tätig. Allerdings beschrän-
ken wir uns nicht ausschließlich auf diese 
Regionen und betreuen Kunden deutsch-
landweit sowie Pilotphasen in angrenzen 
Ländern. Unsere zukünftigen Pläne umfas-
sen eine Expansion in Europa. Wir haben 
bereits erste Pilotphasen mit Handwerks-
betrieben aus Italien geplant und sind sehr 
motiviert, neue Märkte zu erschließen.

Kontaktieren Sie Artesa

Marvin Fink, Artesa Mitgründer
& Geschäftsführer
Email: info@artesa.de
Web: www.artesa.de

https://www.trump-technik.de/der-neue-steinmops-gt150/1
mailto:info%40artesa.de?subject=
http://www.artesa.de
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Sehen Sie weitere 2021-2023 Brechanlagen auf LECTURA Specs >>

Sehen Sie weitere 2021-2023 Siebanlagen auf LECTURA Specs >>

MODEL
MAX. 
EIGENGEWICHT

MAX. 
BRECHLEISTUNG MOTORLEISTUNG

Powerscreen
Titan 600

12.8 t 280 t/h 45 kW (60 hp)

Komatsu
BR380JG-3

35.31 t 240 t/h 159 kW (213 hp)

Auswahl neuer in 2021-2023 gebauten Brech- und Siebanlagen

LECTURA Specs zählt derzeit über 1.664 
Maschinenmodelle von 64 Herstellern in 
der Kategorie Bauschutt-Recyclingan-
lagen. Diese Maschinen wurden im Jahr 
2022 128.369 Mal angeschaut. Unser 
BuyersGuide zählt auch 79.056 ange-
schaute Maschinenmodelle von 55 Her-
stellern im Jahr 2022 in der Kategorie 
Mobile Siebanlagen.

Brech- und 
Siebanlagen

MODEL
MAX. 
EIGENGEWICHT

MAX. 
BRECHLEISTUNG MOTORLEISTUNG

Rubble Master
MSC 10500M

37.5 t 450 t/h 97 kW (130 hp)

Kleemann 
MSS
802(i) EVO

38.5 t 500 t/h 95 kW (133 hp)

Metso
Nordtrack 
I1011

41.5 t 300 t/h 280 kW (375 hp)

Keestrack I4e 46 t 250 t/h 447 kW (600 hp)

Kleemann
MC 110i EVO2

49 t 400 t/h 240 kW (322 hp)

Sandvik QI353 56.5 t 400 t/h 310 kW (415 hp)

McCloskey J6 70.2 t 600 t/h 400 kW (536 hp)

Terex-Finlay
LJ-130 Hybrid

123 t — 410 kW (550 hp)

https://specs.lectura.de/de/spezifikationen/recycling-entsorgung/bauschutt-recyclinganlagen
https://specs.lectura.de/de/spezifikationen/recycling-entsorgung/mobile-siebanlagen
https://specs.lectura.de/de/spezifikationen/recycling-entsorgung/bauschutt-recyclinganlagen
https://specs.lectura.de/de/spezifikationen/recycling-entsorgung/bauschutt-recyclinganlagen
https://specs.lectura.de/de/spezifikationen/recycling-entsorgung/mobile-siebanlagen
https://specs.lectura.de/de/spezifikationen/recycling-entsorgung/mobile-siebanlagen
https://specs.lectura.de/de/type/recycling-entsorgung/bauschutt-recyclinganlagen-powerscreen/titan-600-11760776
https://specs.lectura.de/de/type/recycling-entsorgung/bauschutt-recyclinganlagen-komatsu/br380jg-3-11710466
https://specs.lectura.de/de/type/recycling-entsorgung/mobile-siebanlagen-kleemann/mss-802-i-evo-11763179
https://specs.lectura.de/de/type/recycling-entsorgung/mobile-siebanlagen-metso/nordtrack-i1011-11762893
https://specs.lectura.de/de/type/recycling-entsorgung/bauschutt-recyclinganlagen-keestrack/14e-11771602
https://specs.lectura.de/de/type/recycling-entsorgung/bauschutt-recyclinganlagen-kleemann/mc-110i-evo2-11748884
https://specs.lectura.de/de/type/recycling-entsorgung/bauschutt-recyclinganlagen-sandvik/qi353-11760393
https://specs.lectura.de/de/type/recycling-entsorgung/bauschutt-recyclinganlagen-mccloskey/j6-11763371
https://specs.lectura.de/de/type/recycling-entsorgung/bauschutt-recyclinganlagen-terex-finlay/lj-130-hybrid-11749089
https://specs.lectura.de/de/type/recycling-entsorgung/mobile-siebanlagen-rubble-master/msc-10500m-11748892
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INTELLIGENTE 
LINIENKOPPLUNG 
SICHERHEITSTECHNISCH 
JETZT ÜBER FUNK
Über die intelligente Linien-
kopplung können Kleemann 
Anlagen einfach miteinan-
der gekoppelt werden. Das 
System wurde nun um eine 
kabellose Variante der sicher-
heitstechnischen Kopplung 
erweitert. Der Brechprozess 
der Kleemann Brechanlagen 
wird automatisch…

mehr lesen

Baustoff-
recycling

BODEN & BAUSCHUTT: 
STOFFSTROM-PLATTFORM 
DER ZUKUNFT
Boden & Bauschutt ist die 
Plattform von und für Mine-
ralik-Profis. Wir bringen den 
Stoffkreislauf für die Bau- 
und Entsorgungsbranche 
in Schwung: Dank unseres 
BB-Cockpits können mine-
ralische Abfälle einfach und 
preiswert verwertet und Res-
sourcen geschont werden…

mehr lesen

J.D. AUSTRIA, 
DER RENOMMIERTE 
ANBIETER VON 
UMWELTTECHNOLOGIEN, 
PRÄSENTIERT STOLZ 
DEN NEUESTEN 
ZUWACHS IN SEINER 
PRODUKTPALETTE: 
DEN GT 150
Dieser mobile Wasserbad-
abscheider ist eine ideale 
Lösung für die Aufbereitung 
von verschiedenen Materia-
lien wie Kompost, Holz, Bio-
masse oder…

mehr lesen

VOLLE BREITSEITE 
AUF DER RECYCLING 
AKTIV 2023
Mit einem über 85.500m² 
großen Freigelände lockt die 
Recycling Aktiv & Tiefbau 
Live auch dieses Jahr wie-
der rund 10.000 Besucher 
nach Karlsruhe, davon unge-
fähr 94% Fachbesucheranteil. 
Auch die Moerschen Mobile 
Aufbereitung GmbH ist wie-
der in voller Breite dabei und 
präsentiert einen Ausschnitt 
ihres Anlagenportfolios…

mehr lesen

NACHHALTIGE SANIERUNG 
UND VERBREITERUNG IN 
EINEM ARBEITSGANG MIT 
KALTRECYCLING
Für die Kaltrecycling-Exper-
ten des ausführenden Bau-
unternehmens ist es All-
tag, Anwohner, Behörden 
und Bauingenieure zeigten 
sich von der schnellen, wirt-
schaftlichen und nachhalti-
gen Lösung überrascht. Denn 
als Wirtgen Group Production 
System verbreiterte der Kalt-
recyclingzug, angeführt vom 
W 380 CRi…

mehr lesen

SPITZENLEISTUNG BIS 
INS LETZTE DETAIL: 
KEESTRACK GARANTIERT 
LEISTUNGSFÄHIGKEIT 
UND NACHHALTIGKEIT ZU 
NIEDRIGSTEN KOSTEN PRO 
PRODUZIERTE TONNE
Keestrack hat sich durch die 
unablässige Suche nach op-
timaler Leistung zu niedrigs-
ten Kosten pro produzierte 
Tonne einen hervorragenden 
Ruf für seine innovativen und 
kosteneffizienten Maschinen 
erworben. Auf der Conexpo 
bietet der…

mehr lesen

DÄNEMARKS FÜHRENDES 
RECYCLINGUNTERNEHMEN 
SETZT AUF XPOWER-
RADLADER VON LIEBHERR
Das Unternehmen RGS Nor-
dic hat sich auf das Recycling 
von Bauschutt und Erdmate-
rial spezialisiert und ist in die-
sen Bereichen Marktführer in 
Dänemark. Von den rund 130 
Baumaschinen der RGS Nor-
dic sind rund zwei Drittel von 
Liebherr. Darunter befinden 
sich auch 40 XPower-Rad-
lader…

mehr lesen

https://press.lectura.de/de/article/intelligente-linienkopplung-sicherheitstechnisch-jetzt-ueber-funk/60696
https://press.lectura.de/de/article/boden-bauschutt-stoffstrom-plattform-der-zukunft/61031
https://press.lectura.de/de/article/j-d-austria-der-renommierte-anbieter-von-umwelttechnologien-praesentiert-stolz-den-neuesten-zuwachs-in-seiner-produktpalette-den-gt-150/61134
https://press.lectura.de/de/article/volle-breitseite-auf-der-recycling-aktiv-2023/60815
https://press.lectura.de/de/article/nachhaltige-sanierung-und-verbreiterung-in-einem-arbeitsgang-mit-kaltrecycling/60811
https://press.lectura.de/de/article/spitzenleistung-bis-ins-letzte-detail-keestrack-garantiert-leistungsfaehigkeit-und-nachhaltigkeit-zu-niedrigsten-kosten-pro-produzierte-tonne/60445
https://press.lectura.de/de/article/daenemarks-fuehrendes-recyclingunternehmen-setzt-auf-xpower-radlader-von-liebherr/60866
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MB BRECHERLÖFFEL IM 
EINSATZ BEI FRAUENRATH
Ein MB Crusher BF120.4 er-
möglicht die Wiederver-
wendung von Material bei 
schwierigen Abrissarbeiten 
und sorgt für mehr Nachhal-
tigkeit. Die Frauenrath Un-
ternehmensguppe aus dem 
Rheinländischen Heinsberg 
ist ein seit über 150 Jahren 
überregional tätiges Unter-
nehmen in den Bereichen Bau, 
BauConcept, Landschafts-
bau…

mehr lesen

INNOVATIVE MASCHINEN 
FÜR DEN ABBRUCH
Sie sind in der Abbruchbran-
che tätig und auf der Suche 
nach einem multifunktio-
nalen Hydraulikbagger, der 
während des gesamten Ab-
bruchprozesses eingesetzt 
werden kann? Zeit- und 
Kostenersparnisse sind Ih-
nen sehr willkommen? Dann 
könnte der PC490HRD-11 mit 

„High Reach“-Abbruchausle-
ger und dem exklusiv für die-
se Maschine…

mehr lesen

BMD RECYCLER 
PRÄSENTIERT NEUEN 
KEGELBRECHER
Auf der diesjährigen Recyc-
lingAKTIV, der Demonst-
rationsmesse für Entsor-
gung & Recycling sowie 
Straßen- und Tiefbau, prä-
sentiert sich die Aufberei-
tungstechnik-Sparte der 
BMD-Baumaschinendienst 
GmbH & Co. KG auf einem 
Gemeinschaftsstand mit 
ihrem Partner, der SCHWAB 
Gruppe. Über das…

mehr lesen

SIEBEN AUF 
EINEN STREICH
Gleich zwei Großbaustellen 
mit engen Zeitplänen galt es 
für den Mittelständler Metz-
ner Recycling in Herzogen-
aurach zu bewältigen. Ein sie-
benstöckiger Bürokomplex in 
Nürnberg, nebst umgebenen 
Gebäuden. Und zeitgleich der 
Abbruch eines nahegelege-
nen Parkhauses. Das erfor-
derte einen siebenfachen 
Maschineneinsatz mit drei 
KTEG- und fünf…

mehr lesen

DIREKT AUF DER RECYC-
LINGAKTIV: DOPPSTADT 
ZEIGT DIE NEUESTEN ENT-
WICKLUNGEN FÜR AUF-
BEREITUNGSLÖSUNGEN IM 
LIVE-BETRIEB
Gewerbeabfälle oder Bau-
schutt effektiv und flexi-
bel aufbereiten: Mit zwei 
leistungsstarken Lösun-
gen präsentiert Doppstadt 
Aufbereitungskonzepte für 
unterschiedliche Anwen-
dungsbereiche auf der Re-
cyclingAKTIV vom 27. bis 29. 
April. In Live-Demos erleben 
Besucher auf…

mehr lesen

TROTZ ENGE AN GRÖSSE 
GEWONNEN
Weil Platz der limitierende 
Faktor im Schrottumschlag 
ist, zog die Eisen Braun GmbH 
im bayerischen Memmingen 
Konsequenzen im Fuhrpark: 
Um schneller einen höheren 
Durchsatz zu erzielen, hielt 
dort ein neuer Cat Umschlag-
bagger MH3040 Einzug. „Wir 
können keine großen Lager-
kapazitäten in der Fläche…
mehr lesen

Rückbau  
und Recycling 
versus Sanierung 
und Weiterver-
wendung

AKTUELLE FRAGEN  
IN DER BAUBRANCHE

Ulrich Nieschalk | Professor für Architekturgeschichte | LinkedIn | 10. 3. 2023

https://press.lectura.de/de/article/mb-brecherloeffel-im-einsatz-bei-frauenrath/60979
https://press.lectura.de/de/article/innovative-maschinen-fuer-den-abbruch/60715
https://press.lectura.de/de/article/bmd-recycler-praesentiert-neuen-kegelbrecher/60802
https://press.lectura.de/de/article/sieben-auf-einen-streich/61100
https://press.lectura.de/de/article/direkt-auf-der-recyclingaktiv-doppstadt-zeigt-die-neuesten-entwicklungen-fuer-aufbereitungsloesungen-im-live-betrieb/60817
https://press.lectura.de/de/article/trotz-enge-an-groesse-gewonnen/60602
https://www.linkedin.com/in/ulrich-nieschalk-009a7297/
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1. Rückbau
Als Rückbau (eigentlich: Abriss, Abbruch – 
hört sich aber weniger brutal an?) bezeichnet 
man im Bauwesen das komplette oder teil-
weise Zerstören und Entsorgen von Bau-
werken und Bauteilen aller Art. Der Abriss 
selbst erfolgt durch Verfahren wie Einreißen, 
Abtragen, Demontieren, Zerschlagen oder 
den Einsatz von kontrollierten Sprengungen.

2. Recycling
Ein Produkt-Recycling von Bauteilen aus 
rückgebauten Gebäuden bezeichnet deren 
erneute Nutzung nach Demontage für den 
ursprünglich vorgesehenen Verwendungs-
zweck. Damit ergeben sich im Vergleich zur 
Neuteilherstellung deutliche Einsparungen 
an Fertigungsenergie und endlichen Res-
sourcen. Das Produkt-Recycling von Bau-
teilen, beginnend bei Rückbauten, Umbauten 
oder Sanierungen bis hin zur Neuerstellung 
von Gebäuden, stellt somit einen integralen 
Bestandteil einer Kreislaufwirtschaft im Bau-
wesen dar.

3. Sanierung
Sanierung im Bauwesen bedeutet: baulich-
technische Wiederherstellung oder Moder-
nisierung von Bauwerken, um Schäden zu 
beseitigen. Dabei geht es in erster Linie um 
die Werterhaltung und Verbesserung der 
Bausubstanz. Eine Sanierung geht über die 
Instandhaltung und Instandsetzung hinaus. 
Sie kann erhebliche Eingriffe in die Bausubs-
tanz beinhalten wie u. a. Kernsanierung unter 
Beibehaltung der Fassaden und beinhaltet 
meist eine Modernisierung. Wichtiger Aspekt 
ist dabei die energetische Sanierung.

4. Weiterverwendung
Bei der adaptiven Weiterverwendung von 
Gebäuden geht es darum, eine Bestands-
immobilie für einen neuen Verwendungs-
zweck umzugestalten. Dabei richten sich die 
Möglichkeiten sowohl nach der Gebäude-
struktur, Größe und Leistungsfähigkeit, als 
auch nach der angestrebten Neunutzung. 
Experten schätzen, dass sich innerhalb des 
kommenden Jahrzehnts neunzig Prozent der 
Immobilienentwicklung durch Umnutzung 
bestehender Gebäude statt durch Neubau 
vollziehen werden.

Abriss
Bildquelle: Pixabay

Recycling
Bildquelle: Recycling-News

5. Ressourcen und Nachhaltigkeit
Die bauliche Umwelt wirkt sich erheblich 
auf viele Wirtschaftszweige, Arbeitsplätze 
vor Ort und die Lebensqualität aus. Sie ver-
braucht zugleich aber auch enorme Res-
sourcen und ist für etwa 50 % der gesamten 
Rohstoffgewinnung in der EU verantwortlich. 
Heute sind dies noch zumeist primäre Roh-
stoffe. Hinzu kommt: Auf das Baugewerbe 
entfallen mehr als 35 % des gesamten Ab-
fallaufkommens in der EU. Die Treibhaus-
gasemissionen aus der Rohstoffgewinnung, 
der Herstellung von Bauprodukten, dem Bau 
und der Renovierung von Gebäuden wer-
den auf 5 bis 12 % der gesamten nationalen 
Treibhausgasemissionen geschätzt. Optimie-
rungspotenzial ist vorhanden: Mit einer hö-
heren Materialeffizienz ließen sich 80 % die-
ser Emissionen einsparen. Bei den globalen 
energiebedingten CO2-Emissionen entfallen 
sogar 38 % auf den Bau- und Gebäudesektor

6. Energie
Als graue Energie bezeichnet man den Ener-
gieaufwand, der über den gesamten Lebens-
zyklus der eingesetzten Materialien benötigt 
wird. Damit gemeint ist die in Gebäuden ge-
bündelte Energie, die für Bau, Herstellung 
und Transport aufgewendet wurde. Vom 
Fundament bis zur Dachpfanne benötigt 
jedes Bauteil eine gewisse Menge Energie 
für die Herstellung und den Transport. Eini-
ge basieren auf endlichen Ressourcen wie 
Erdöl oder seltenen Erden, andere hingegen 
basieren auf nachwachsenden Rohstoffen, 
wie Holz oder anderen Pflanzen. Dabei sind 
manche Materialien und Rohstoffe leichter 
herzustellen oder zu gewinnen als andere. 
Bei der Beurteilung der Nachhaltigkeit eines 
Bestandsgebäudes sollte nun also nicht nur 
der aktuelle Energiebedarf für den Betrieb, 
sondern auch die bereits in den Mauern des 
Gebäudes gebundene graue Energie berück-
sichtigt werden. In der Europäischen Union 
liegt der Anteil der CO2-Emissionen, wel-
che aus der Baustoffherstellung resultieren, 
bei ca. neun Prozent der Gesamtemissionen 
aller Sektoren.

Sanierung
Bildquelle: data GmbH

Umnutzung eines Getreidespeichers
Bildquelle: BDA
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7. Wirtschaftlichkeit
Für die Bewertung der Wirtschaftlichkeit von 
Baumaßnahmen sollten neben finanziellen 
Fakten auch weitergehende Wirkungen und 
Vorteile von Modernisierungsmaßnahmen 
betrachtet werden. Wohnkomfort, Barriere-
freiheit, Schadstofffreiheit von Baustoffen 
und die Wertsteigerung werden bei Wirt-
schaftlichkeitsberechnungen nicht immer 
oder nur indirekt erfasst. Dennoch sollten 
dieses wichtige Entscheidungskriterien bei 
langfristigen Zukunftsinvestitionen bei Im-
mobilien sein.

8. Gesetze und Vorschriften
	– Baugesetzbuch
	– Bauordnung. In manchen Ländern, 

darunter auch Deutschland, gibt es 
strenge Bauvorschriften, die eine 
Umwandlung von Industrieanlagen zu 
Wohnraum schwierig gestalten.

	– Baugenehmigung. Mancherorts 
schreiben die Gesetze auch die 
zulässige Größe eines Bauprojekts 
vor und inwieweit historische Bauten 
verändert werden dürfen. Das trifft vor 
allem auf urbane Standorte zu.

	– Strukturelle Integrität und 
Brandschutzkonzepte. In diesem 
Zusammenhang müssen Ingenieure 
beispielsweise berechnen, wie viel 
Stützleistung nötig ist, um beschädigte 
Wände zu retten. Ferner gilt es, die 
Tragfähigkeit sämtlicher Balken zu 
prüfen und diese bei Bedarf zu 
verstärken. Der Brandschutz muss 
nachgewiesen werden

	– Bundesimmissionsschutzgesetz

Graue Energie
Bildquelle: Baubiologie Magazin

9. Fazit
Die Bauwirtschaft muss nachhaltiger und 
bestenfalls zirkulär werden.

Die adaptive Wiederverwendung kann 
auch den Weg zur Erhaltung des architek-
tonischen und kulturellen Erbes weisen. Die 
Umwandlung historischer Stätten in zeitge-
mäße Strukturen – statt Restaurierung der 
alten Pracht – ermöglicht es, Erbe zu erhal-
ten, indem es einen neuen Zweck erfüllt.

Die Bauwirtschaft steht vor vielfältigen 
Herausforderungen: technischer Fortschritt, 
Energiewende, Digitalisierung, Klimawandel, 
Migration, demographischer Wandel und die 
Debatte um bezahlbares Wohnen sind nur 
einige davon. Alle an Bauprojekten beteilig-
ten Stakeholder sind gefordert, einen effi-
zienten und verlässlichen Rahmen für das 
Planen, Bauen und Betreiben von Gebäuden 
zu gestalten. Normung und Standardisierung 
leisten hierzu einen wichtigen Beitrag. Sie 
konkretisieren die durch den Gesetzgeber 
vorgegebenen Schutzziele für Sicherheit, 
Umwelt und Gesundheit, definieren Pro-

duktanforderungen wie Mengen, Maße und 
Mischungsverhältnisse und beschreiben 
einheitliche Prüfverfahren, um die Einhal-
tung von Mindestanforderungen sicherzu-
stellen. Normung macht das Bauen sicherer 
und wirtschaftlicher.

CO2-Emissionen beim Neubau
Bildquelle: Bayrischer Rundfunk
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Lebenszyclus eines Gebäudes
Bildquelle: BIM
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Der International Intralogistics and 
Forklift Truck of the Year (IFOY) AWARD 
ist die Königsklasse der Intralogistik. Er 
zeichnet die besten Intralogistikpro-
dukte und Systemlösungen des Jah-
res aus. Das Audit fand im Rahmen des 
TEST CAMP INTRALOGISTICS auf der 
Messe Dortmund statt.

IFOY Award 
2023 – DS 
Automotion 
GmbH im 
Gespräch mit 
LECTURA 
Press

Am Nachmittag des 27. März begann die 
Fachjournalisten-Jury, die aus 19 Ländern 
rund um den Globus Angereisten mit den 
ersten Funktionstests und am nächsten Tag 
durchliefen die IFOY Finalisten den wissen-
schaftlichen Innovation Check und präsen-
tierten ihre Innovationen.

Fachbesucher hatten am 29. und 30. März 
2023 die Möglichkeit, Innovationen zu be-
gutachten und auch zu testen. Die Finalisten 
standen für alle Fragen freundlich und kom-
petent zur Verfügung. LECTURA Press war 
vor Ort und sprach mit einigen der Finalisten:

Wolfgang Hillinger, CEO der DS Automo-
tion GmbH, im Gespräch mit Petra Konhei-
ser, LECTURA Press, über den IFOY AWARD 
2023 für die Fahrzeugsoftware ARCOS und 
die planbare Autonomie

Damit Fahrzeuge in gewissen Situationen 
auch eigene Entscheidungen treffen können, 
statten wir sie mit unserer Fahrzeugsoftware 
ARCOS aus. Diese gewährleistet nicht nur 
das rechtzeitige Erreichen eines Ziels, son-
dern auch ein hohes Maß an Sicherheit für die 
Anlage und Ihre Angestellten. Hindernisse 
können effizient umfahren werden und Per-
sonen werden geschützt, indem das Fahr-
zeug sie sofort erkennt, anhält oder wenn 
gewünscht umfährt. Aber ist autonomes Na-
vigieren und Entscheiden immer von Vorteil 
bzw. gewünscht?

PK: Wie kommuniziert das Fahrzeug mit 
dem Flottenmanager?

WH: Die Fahrzeuge von DS Automotion 
kommunizieren technologisch auf Basis 
von WLAN, oder wie dieses Jahr beim IFOY 
Mesh-Up mittels 5G. Der Kommunikations-
standard basiert auf dem VDA5050 Kon-
zept V 2.0 mit unserem Flottenmanager 
NAVIOS, der ebenfalls VDA5050 konform 
ist. Auf den diesjährigen IFOY Test Days, 

bei dem der VDMA wieder das AGV/AMR 
Mesh-Up organisiert hat, hatten sich alle 
Teilnehmer auf zwei Fleat Control Systeme 
geeinigt, und zeigten das zukunftsweisen-
de Konzept der VDA5050 live.

PK: Das Fahrzeug erkennt durch Sensoren 
die Hindernisse, aber wie schnell reagiert 
das Fahrzeug?

WH: Der Sicherheits-Laserscanner am 
Fahrzeug erfasst neben den Umgebungs-
kontur, welche er für die Lokalisierung/
Navigation benötigt, auch Hindernisse im 
Fahrweg. Da das Fahrzeug eigensicher sein 
muss, werden die Daten des Scanners im 
Bordrechner für die Navigation bzw. in der 
Sicherheitssteuerung für die Hindernis-
Deduktion ausgewertet und entsprechen-
de Aktionen gesetzt. Eine typische Aktion 
für eine Erfassung eines Hindernisses, ist 
das Einleiten einer Bremsfunktion, bevor 
es zu einer Berührung kommt (typische 
Funktion eines AGVs), oder bei einem AMR, 
navigiert unter Einhaltung aller relevanten 

Wolfgang Hillinger, CEO der DS Automation GmbH  
Bildquelle: DS Automation GmbH
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Sicherheitsaspekte, das Fahrzeug um das 
Hindernis -und das alles im Millisekunden-
Bereich!

PK: Ist somit ein AMR viel sicherer?
WH: Nein, beide Systeme sind aus dem 
Sicherheitsaspekt gleich sicher. Das AGV 
bleibt bewusst vor dem Hindernis stehen 
und wartet bis es die Spur verlässt. Das 
AMR agiert hingegen autonom auf die Situ-
ation und reagiert in der Form, dass es das 
Hindernis ohne Berührung umfährt.

PK: Ist das AMR somit viel besser?
WH: Ich würde es nicht als besser bezeich-
nen, es ist in mancher Situation flexibler. 
Aber ist das immer ein Vorteil? Aus unseren 
Erfahrungen haben wir erkannt, dass diese 
Flexibilität durchaus auch einen Nachteil 
bringen kann. Wenn wir nicht genau wis-
sen, wie ein „mobile robot“ von A nach B 
fährt, können wir auch nicht garantieren, 
wie lange es dauert. Transportsysteme 
sind in der Regel so ausgelegt, dass sie 
eine Anzahl von Transporten/h zu erledi-
gen haben, wenn man das aber auf Grund 
der Autonomie nicht garantieren kann, wird 
es zum Problem. Ein einfaches Beispiel ist 
eine Materialversorgung „Just in Time“ und 
auch „Just in Sequence“. Beides unerläss-
lich und kann mit einem AMR nicht garan-
tiert werden, aber mit einem AGV schon!

PK: Somit müssen sich die Kunden ent-
scheiden zwischen einem System AMR 
mit hoher Flexibilität, aber mit einer Un-
sicherheit bzgl. Just in Time (JIT) / Just 
in Sequence (JIS) Anlieferung, und einem 
System AGV mit starkem Fokus auf JIT und 
JIS aber geringerer Flexibilität?

WH: Bis vor kurzem war das so. Jetzt haben 
wir mit unserer neuesten Entwicklung der 
„planbaren Autonomie und kooperativen 
Navigation“ in Kombination unserer neu-
esten Fahrzeugsoftware ARCOS, diese 
Situation entschärft.

Ab jetzt müssen unsere Kunden nicht 
mehr entscheiden „Entweder-oder“ son-
dern „Sowohl als auch“. Konkret bedeuten 
diese Schlagwörter, dass unsere Kunden 
entscheiden können, in welchen Bereichen 
oder Zonen sich ein „mobiler Roboter“ wie 
ein AMR verhalten soll, und in welcher wie 
als AGV, und dass in einer Anwendung mit 
ein und demselben Fahrzeug. Ein echter 
Mehrwert, mit dem wir die Welt der AMRs 
und AGVs wieder vereinen wollen.

Finden Sie weitere Interviews von 
der IFOY Award Zeremonie in unserem  
Presse-Channel!

Demonstation der Fahrzeugsoftware ARCOS 
Bildquelle: Petra Konheiser LECTURA Press

Dieser mobile Wasserbadabscheider 
ist eine ideale Lösung für die Aufbe-
reitung von verschiedenen Materia-
lien wie Kompost, Holz, Biomasse oder 
Bauschutt.

J.D. Austria,  
der renommierte 
Anbieter von 
Umwelttechnologien, 
präsentiert stolz 
den neuesten 
Zuwachs in seiner 
Produktpalette:  
den GT 150

https://press.lectura.de/de/channel/news/interviews-2023
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Der GT 150 verfügt über ein großzügig di-
mensioniertes Wasserbad mit einer Füllmen-
ge von über 5,5 m³. Die Zuführung wird von 
einer vorgeschalteten Siebanlage übernom-
men. Dabei ist die Auswahl der Siebmaschine 
einzig von der Materialdurchmengung ab-
hängig. Der J.D. Steinmops arbeitet sowohl in 
Kombination mit einer Trommelsiebmaschi-
ne als auch mit einer Grobstücksiebanlage 
wie z.B. eine SANDVIK QE 241. Hierbei wird 
eine Durchsatzleistung von bis zu 150 t./h 
erreicht. Die Maschine ist im Gegensatz zu 
dem Vorgänger mit einem Gummiband für 
die Schwerfraktion ausgestattet, um auch 
unterschiedliche Materialien und Korngrößen 
zu trennen. Erstmals kann der Steinmops GT 
150 auch in mineralischen Fraktionen zum 
Einsatz kommen.

Eine weitere Stärke des GT 150 ist sei-
ne hohe Mobilität. Der Antrieb erfolgt über 
einen leistungsstarken und emissionsarmen 
55kW-Motor, der mit einem hydrostatischen 

Antriebssystem gekoppelt ist. Dadurch kann 
die Maschine leicht auf verschiedenen Bau-
stellen und in unterschiedlichen Geländebe-
dingungen eingesetzt werden. Der geringe 
Dieselverbrauch von 3-4 l/h ist fortschrittlich 
und der CO2 Ausstoß wird dadurch auf ein 
Minimum reduziert.

Insgesamt achten wir bei J.D. Austria 
schon heute auf eine nachhaltige Produktion 
und eine bestmögliche Verwertung, wenn die 
Maschine einmal ausgemustert werden sollte. 
Aktuell gehen wir jedoch beim Steinmops GT 
150 von einer Einsatzdauer von mindestens 
15 Jahren aus. Das ist einzigartig und setzt 
neue Maßstäbe im Bereich der Wasserbad-
trennung.

Die Bedienung des GT 150 ist einfach und 
intuitiv. Die Maschine ist mit einem Touch-
screen-Panel ausgestattet, das eine einfache 
Steuerung und Überwachung aller wichtigen 
Funktionen ermöglicht. Ein weiteres High-
light ist das optische Fernüberwachungs-

Bedienteil mit Touschscreen
Bildquelle: TTS Trump Technik Service GmbH

Steimops GT150 
Bildquelle: TTS Trump Technik Service GmbH

system, das dem Bediener ermöglicht, die 
Maschine aus der Ferne zu überwachen 
und Störungen oder das Reversieren der 
Vorfördereinrichtung sofort zu erkennen.

Wir bei J.D. Austria sind stolz darauf, 
gemeinsam mit dem deutschen Partner 
Trump-Technik aus Velbert, unseren Kun-
den den GT 150 erstmals auf der Recycling 
Aktiv in der Zeit vom 27. Bis zum 29.04 in 
Karlsruhe präsentieren zu können.
Mit seiner hohen Leistungsfähigkeit, Mo-
bilität und Benutzerfreundlichkeit ist er die 
perfekte Wahl für alle, die auf der Suche 
nach einer zuverlässigen Wasserbadtren-
nung sind.

Für weitere Informationen oder 
um den GT 150 in Aktion zu sehen, 
kontaktieren Sie uns bitte unter
Tel.: +49 (0) 2053 8498-222
Email: info@trump-technik.de
Web: www.trump-technik.de/kontakt

Steinmops GT150
Bildquelle: TTS Trump Technik Service GmbH

mailto:info%40trump-technik.de?subject=
http://www.trump-technik.de/kontakt
https://nordbau.de/
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Der österreichische Recyclingspezia-
list RUBBLE MASTER hat kürzlich neue 
Modelle und technische Lösungen 
auf den Markt gebracht. Patrik Eder, 
Redakteur bei LECTURA, sprach mit 
Theresa Kubicka, Head of Communi-
cations bei RUBBLE MASTER, über 
die Präsenz des Unternehmens auf 
der bauma 2022, das neu vorgestell-
te Hybrid-Sieb RM H50X, die digitale 
Lösung RM XSMART und die RM Ma-
chine-to-Machine Communication, die 
zu Kraftstoffeinsparungen führt.

PE: RUBBLE MASTER hat im Oktober auf 
der bauma 2022 ausgestellt. Haben Sie 
Ihre Erwartungen übertroffen? Was sind 
die wichtigsten Vorteile der hybriden Sieb-
anlage RM H50X, die Sie in München vor-
gestellt haben?

TK: Die Erwartungen wurden übertroffen! 
Extrem positives Feedback gab es zur Vor-
stellung der RM H50X hybrid, denn mit dem 
Hybrid-Sieb ist eine Treibstoffersparnis im 
Stand-alone-Betrieb um bis zu 25% mög-
lich, zusammen mit einem Hybrid-Brecher 
im Maschinenzug sogar bis zu 50%. Diese 

Hybride Zuschlag-
stoff-Recyclinglö-
sungen von  
RUBBLE  
MASTER 
sparen bis 
zu 50% 
Kraftstoff

Theresa Kubicka –  
Head of Communications,  
RUBBLE MASTER
Bildquelle: Theresa Kubicka

https://irdeto.com/industries/construction/imperto?utm_source=Lectura&utm_medium=Lectura&utm_content=Imperto+landingpage&utm_campaign=FY24+CT+%E2%80%93+Construction+%E2%80%93+Banner+GERMAN
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umweltschonende Innovation senkt nicht 
nur die Betriebskosten enorm, sondern 
sorgt mit seinen zahlreichen neuen Detail-
lösungen für mehr Bedienerfreundlichkeit 
und minimiert unnötige Stillstandszeiten.

Dass eine hohe Modularität für Kun-
den sehr relevant ist, bestätigte sich auf der 
Bauma erneut. Eine einfache Plug- & Play-
Verbindung von Maschinen, also wenn bei-
spielsweise ein Brecher via Kabel ein Sieb 
elektrisch antreibt, ist nun mit der RM H50X 
hybrid möglich. Deshalb waren auch die 
Anfragen auf die Verfügbarkeit der inno-
vativen Siebanlage enorm.

PE: Haben Sie bereits die ersten Maschinen 
an Kunden ausgeliefert?

TK: Bereits im ersten Halbjahr 2023 soll die 
RM H50X hybrid an Kunden im deutsch-
sprachigen Raum verfügbar sein.

PE: Flottenmanagement-Tools sind sehr 
wichtige Leistungsüberwachungsinstru-
mente. Welche Probleme werden mit RM 
XSMART gelöst?

TK: Um für ein reibungsloses Zusammen-
spiel von Maschine, Betreiber, Besitzer 
und Servicekräften zu sorgen, hat RUBBLE 

MASTER die digitale Lösung RM XSMART 
entwickelt. Betreiber erhalten dabei via 
mobile App oder Web-App einen Überblick 
über alle Maschinen. Von Flottenmanage-
ment über die Zustandsüberwachung bis 
hin zum Reporting von Produktionsdaten, 
unterstützt der digitale Assistent im Hand-
ling und ermöglicht es, eine Baustelle so 
ökonomisch, ökologisch und sicher wie 
möglich voranzubringen. RM XSMART ist 
jedoch nicht nur eine Monitoring Platt-
form, sondern bietet auch die Möglichkeit 
zur Verwaltung der Maschinen. Auf einem 
Blick erhält der Maschinenbesitzer oder 
der Disponent Überblick, welche Maschi-
nen verfügbar sind, welche im Service und 
welche bereits im Einsatz sind. So wird der 
Arbeitsalltag nachhaltig erleichtert und Zeit 
und somit Geld eingespart.

PE: Können Sie uns mehr über die RM 
Machine-to-Machine-Kommunikation 
erzählen?
TK: Die Brecher und Siebe von RM können 
als Stand-alone-Anlagen eingesetzt oder 
in Maschinenzügen miteinander kombiniert 
werden. Das bringt Kunden mehr Flexibilität 
und eine beträchtliche Treibstoffersparnis: 
Bringt schon der Einsatz einer Hybrid-An-
lage im Vergleich zu einem diesel-direkten 
Brecher oder einem hydraulischen Sieb 
eine Treibstoffreduktion von bis zu 25 %, 
so steigert die Verbindung in einem Ma-
schinenzug die Ersparnis noch weiter. Die 
Kombination aus Hybrid-Brecher und Hy-
brid-Sieb spart bis zu 50 % Treibstoff. „Wir 
elektrifizieren unsere Anlagen bereits seit 
Jahrzehnten. Jetzt ist die Zeit reif und wir 
treffen mit unseren serienreifen Lösungen 
die Bedürfnisse der Kunden“, ist Gerald Ha-
nisch überzeugt.

RM 90GO! and RM HS as a part of diesel electric machine 
train at FOT MACHINERY
Image Source: RUBBLE MASTER

Take part in European Rental Week to:

PROMOTE your rental business

STRENGTHEN the voice of the industry

RAISE AWARENESS of the rental concept

SHOWCASE careers in rental

FIND OUT MORE

European Rental Week 
is an annual event dedicated to the promotion of rental 

across Europe, taking place in the second week of 
October every year. 

https://erarental.org/era-announces-creation-of-european-rental-week/
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